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“Rep. Bolivariana de Venezuela” a la Repblica Bolivariana de Venezuela; “Hong Kong, China” a la Regién Administrativa Especial de Hong Kong, China;
“Corea, Repblica de” a Corea, y “Taipei Chino” al Territorio Aduanero Distinto de Taiwan, Penghu, Kinmen y Matsu.

La fecha de cierre para los datos utilizados en el presente informe es el 1 de abril de 2014.
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Abreviaturas y simbolos

ACP

AGOA

EAV

BAFT

GCE

BP

BRC

BRICS (Grupo)
CBI

CEPII

CFS

CEl
CONTAG
CRS
CCD

Base de datos LAR

PDD
FFGPDD
0SD
ESD
EDIC
TMA
MIM
EITI
EKC
EPI

UE
FAO
IED
AGCS
GATT
PIB
GGFR
GlobalGAP
BPF
SGP
SGPC
GTIS
APPCC
IDH
HLPE

Paises de Africa, del Caribe y del Pacffico (Paises ACP)

Ley de Crecimiento y Oportunidades para Africa

Equivalente ad valorem

Asociacién de Bancos para la Financiacién y el Comercio

Grandes categorias econémicas

British Petroleum

British Retail Consortium (Consorcio Britanico del Comercio Minorista)

Brasil, Rusia, India, China y Sudéfrica

Centro para la Promocién de las Importaciones Procedentes de los Paises en Desarrollo

Centre d'études prospectives et d'informations internationales
(Centro francés de investigacion sobre cuestiones econémicas internacionales)

Comité de Seguridad Alimentaria Mundial

Comunidad de Estados Independientes

Confederacién Nacional de Trabajadores de la Agricultura (Brasil)
Sistema de Notificacién de Créditos

Comité de Comercio y Desarrollo

Base de Datos de Listas Arancelarias Refundidas

Programa de Doha para el Desarrollo

Fondo Fiduciario Global del Programa de Doha para el Desarrollo

Organo de Solucién de Diferencias

Entendimiento sobre Solucién de Diferencias

Estudio de diagndstico sobre la integracién comercial

Todo menos Armas

Marco Integrado mejorado

Iniciativa para la Transparencia de las Industrias Extractivas

Curva ambiental de Kuznets

indice de Desempefio Ambiental

Unién Europea

Organizacién de las Naciones Unidas para la Alimentacién y la Agricultura
Inversiones extranjeras directas

Acuerdo General sobre el Comercio de Servicios

Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio

Producto interno bruto

Iniciativa global de reduccién de la combustion de gases (asociacién publico-privada)
Buenas practicas agricolas a nivel mundial

Buenas practicas de fabricacion

Sistema Generalizado de Preferencias

Sistema Global de Preferencias Comerciales entre Paises en Desarrollo
Global Trade Information Services (base de datos sobre comercio internacional)
Anélisis de peligros y puntos criticos de control

indice de desarrollo humano

Grupo de Expertos de Alto Nivel sobre Seguridad Alimentaria y Nutricién



SA

TIC
BID
AlE
IFS

oIT
FMI
PEM del FMI
Pl

DPI
ISO
ATI
ITC
KPCS
PMA
APMA
LEAF

PDSL
ODM
NMF
TLCAN
AMNA
NEP
MNA
AOD
OCDE
OIE
OPEP
PECC
HRP
EAP
PPA
DELP
ACPR
QE
[+D
ACR
SMC
SDSN

Cucl
PYME
EPE
MSF

ABREVIATURAS Y SIMBOLOS

Sistema Armonizado

Tecnologfas de la informacién y las comunicaciones
Banco Interamericano de Desarrollo

Agencia Internacional de la Energia

International Featured Standards (sistema de certificacién de la inocuidad y la calidad de
los alimentos)

Oficina Internacional del Trabajo

Fondo Monetario Internacional

Perspectivas de la Economia Mundial (publicacién del FMI)
Propiedad intelectual

Derechos de propiedad intelectual

Organizacién Internacional de Normalizacién
Acuerdo sobre Tecnologia de la Informacién
Centro de Comercio Internacional

Sistema de Certificacién del Proceso de Kimberley
Paises menos adelantados

Arancel aplicable a los paises menos adelantados

Linking Environment And Farming (organizacién para el fomento de la produccién de
alimentos y la agricultura sostenibles)

Paises en desarrollo sin litoral

Objetivos de Desarrollo del Milenio de las Naciones Unidas
Nacién mas favorecida

Tratado de Libre Comercio de América del Norte
Acceso a los mercados para los productos no agricolas
No especificado en otra parte

Medidas no arancelarias

Asistencia oficial para el desarrollo

Organizacién de Cooperacién y Desarrollo Econémicos
Organizacién Mundial de Sanidad Animal

Organizacién de Paises Exportadores de Petréleo
Consejo de Cooperacién Econémica del Pacifico
Hipétesis de la renta permanente

Estrategia de aprendizaje progresivo

Paridad de poder adquisitivo

Documento de estrategia de lucha contra la pobreza
Acuerdos comerciales preferenciales

Facilitacion cuantitativa

Investigacién y desarrollo

Acuerdos comerciales regionales

Subvenciones y medidas compensatorias

Sustainable Development Solutions Network (red mundial de iniciativas para el desarrollo
sostenible)

Clasificacién Uniforme para el Comercio Internacional
Pequefias y medianas empresas
Empresas de propiedad estatal

Medidas sanitarias y fitosanitarias
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SQF2000

STDF
FS

oTC

PTF

TIM

MEPC

EPC
TRAINS
MIC

ADPIC
ATRC
COMTRADE
UNCTAD
DAES
PNUD
UNESCO
EEUU.
USAID

Doélares EE.UU.

Relacién VAX
IDM

WEF

WGI

OMS

WIOD

WITS

OoMC

Safety Quality Food 2000 (cédigo 2000 del Programa SQF de certificacién de la
inocuidad y la calidad de los alimentos)

Fondo para la Aplicacién de Normas y el Fomento del Comercio

Fondos soberanos

Obstéaculos técnicos al comercio

Productividad total de los factores

Transito internacional de mercancias

Mecanismo de Examen de las Politicas Comerciales

Examen de las politicas comerciales

Sistema de Andlisis e Informacién Comerciales de la UNCTAD

Medidas en materia de inversiones relacionadas con el comercio

Aspectos de los derechos de propiedad intelectual relacionados con el comercio

Asistencia técnica relacionada con el comercio

Base de datos estadisticos de las Naciones Unidas sobre el comercio de mercaderias

Conferencia de las Naciones Unidas sobre Comercio y Desarrollo
Departamento de Asuntos Econémicos y Sociales de las Naciones Unidas
Programa de las Naciones Unidas para el Desarrollo

Organizacién de las Naciones Unidas para la Educacién, la Ciencia y la Cultura
Estados Unidos

Agencia de los Estados Unidos para el Desarrollo Internacional

Délares de los Estados Unidos

Relacién entre las exportaciones en valor anadido y las exportaciones en bruto
Indicadores de desarrollo mundial

Foro Econémico Mundial

Indicadores mundiales de gobernabilidad

Organizacién Mundial de la Salud

Base de datos mundial de insumos-productos

Solucién Comercial Integrada Mundial

Organizacién Mundial del Comercio

En la presente publicacién se han utilizado los siguientes simbolos:

no disponible

cantidad nula o anulada por redondeo
no se aplica

délar de los Estados Unidos

libras britanicas



LISTA DE GRAFICOS, CUADROS Y RECUADROS

Lista de graficos, cuadros y recuadros

Parte | La economia y el comercio mundiales en 2013 y comienzos de 2014

Graficos
Grafico 1 Aumento del volumen de las exportaciones de mercancias y del PIB mundiales,

2005-2013 20
Grafico 2 Corrientes trimestrales del comercio de mercancias en determinadas economfas,

2010T1-2014T1 21
Grafico 3 Promedio mévil a 10 afios del comercio y del PIB mundiales y de la razén

entre ambos, 1990-2013 22
Gréfico 4 Volumen de las exportaciones mundiales de mercancias, 1990-2013 23
Gréafico 5 Desviacién de los volimenes de exportaciones mundiales de mercancias

respecto de la tendencia anterior a la crisis, 2005-2013 23
Grafico 6 Tasas de desempleo en la Unién Europea (28), la zona euro, los Estados

Unidos y el Japén, 2010T1-2013T4 24
Gréafico 7 Tipos de cambio del délar EE.UU. frente a las monedas de determinados paises,

enero de 2005 — marzo de 2014 26
Grafico 8 Crecimiento del valor de las exportaciones de servicios comerciales por

regiones, 2011-2013 29
Grafico 9 Exportaciones mundiales trimestrales de manufacturas por productos,

2008T1-2014T1 30
Cuadros
Cuadro 1 PIB y comercio de mercancias por regiones, 2011-2013 25
Cuadro 2 Precios mundiales de determinados productos primarios, 2000-2013 27
Cuadro 3 Exportaciones mundiales de mercancias y servicios comerciales, 2005-2013 27

Apéndice - grafico

Apéndice — Gréfico 1 Exportaciones e importaciones de mercancias de determinadas

economias del G-20, julio de 2012 a marzo de 2014 31
Apéndice - cuadros
Apéndice — Cuadro 1 Comercio mundial de mercancias por regiones y por determinadas economias, 2013 34
Apéndice — Cuadro 2 ~ Comercio mundial de servicios comerciales por regiones y por determinadas

economias, 2013 35
Apéndice - Cuadro 3 Comercio de mercancias: principales exportadores e importadores, 2013 36
Apéndice - Cuadro 4 Comercio de mercancias: principales exportadores e importadores, excluido el

comercio intra-UE(28), 2013 37
Apéndice - Cuadro 5 Comercio de servicios comerciales: principales exportadores e importadores, 2013 38

Apéndice - Cuadro 6 Comercio de servicios comerciales: principales exportadores e importadores,
excluido el comercio intra-UE(28), 2013 39

Parte Il Comercio y desarrollo: tendencias recientes y funcién de la OMC

A Introduccidn

Graficos

Grafico A1 PIB por habitante en una seleccién de paises, 1840-2012 47

Grafico A.2 Exportaciones de mercancias por habitante de una seleccién de economias, 1840-1913 49




INFORME SOBRE EL COMERCIO MUNDIAL 2014

Grafico A.3 Exportaciones de mercancias por habitante en una seleccién de economias,
1913-1973 51

Grafico A.4 Exportaciones de mercancias por habitante de una seleccién de economias,
1980-2012 54

B Importancia creciente de los paises en desarrollo en la economia mundial

Graficos
Grafico B.1 Crecimiento del PIB a precios constantes por niveles de desarrollo, 1980-2012 59
Grafico B.2 Densidad kernel del PIB real en PPA ponderada por poblacién, 1990-2011 60
Grafico B.3 PIB real per cépita de determinadas economfas, 1990-2011 61
Gréfico B.4 PIB per cépita de las economias en desarrollo del G-20 y los PMA, 1990-2011 62
Grafico B.5 Convergencia de las rentas per cépita de las economias en desarrollo del

G-20 y los PMA, 2000-2012 62
Grafico B.6 PIB mundial per capita y participacion de las exportaciones de bienes y

servicios en el PIB mundial 66
Gréfico B.7 Crecimiento del PIB real per cépita y aumento del volumen de exportaciones

de mercancias, 2000-2011 67
Grafico B.8 Crecimiento medio anual del PIB per cédpita en paridad de poder adquisitivo por

niveles de desarrollo, 1990-2011 67
Grafico B.9 Participacion de determinadas economias en el PIB mundial en paridad de

poder adquisitivo, 2000-2012 68
Grafico B.10 Evolucién de las exportaciones mundiales de mercancias por niveles de

desarrollo, 1995-2012 69
Gréfico B.11 Crecimiento del PIB real per cépita y evolucién del desarrollo humano, 2000-2012 70
Grafico B.12 Porcentaje de la poblacién que vive en hogares por debajo del umbral de la

pobreza extrema en determinados pafses, 2000-2011 72
Grafico B.13 Crecimiento del PIB per cépita y desigualdad de ingresos en las economias

en desarrollo, 2000-2011 73
Grafico B.14 PIB real per cépita y comportamiento ambiental 74
Grafico B.15 Exportaciones de mercancias de Africa, por interlocutores comerciales de

exportacién o importacién, 1995-2012 77
Grafico B.16 Exportaciones de mercancias de Africa a las economias desarrolladas y a las

economias en desarrollo de Asia por productos, 1995-2012 77
Cuadros
Cuadro B.1 Fuentes de crecimiento econdémico en las economias en desarrollo,

1990-2000 y 2000-2012 64
Cuadro B.2 Progresos realizados en el logro de los ODM 71
Cuadro B.3 Promedio de los tipos arancelarios, por grupos de paises 75
Cuadro B.4 Aranceles aplicados a las importaciones procedentes de los PMA en las economias

desarrolladas y en determinadas economias en desarrollo del G-20, 2002-2012 76
Recuadros
Recuadro B.1 6Cémo afecta el comercio al crecimiento? 65
Recuadro B.2 ¢Cuénto falta para alcanzar los Objetivos de Desarrollo del Milenio? 71
Apéndice - Cuadros
Apéndice - Cuadro B.1  Grupos de paises utilizados en el presente informe 79
Apéndice — Cuadro B.2 Indicadores de desarrollo por niveles de desarrollo de determinadas economias,

2000-2012 80




LISTA DE GRAFICOS, CUADROS Y RECUADROS

C Auge de las cadenas de valor mundiales

Graficos
Grafico C.1 Importaciones de piezas y componentes, por grupos de paises, 1996-2012 87
Gréfico C.2 Participacion en las importaciones de piezas y componentes, por grupos de paises,

1996-2012 88
Gréfico C.3 Proporcién de salidas y entradas de IED, 1988-2012 89
Grafico C.4 Visualizacién de los componentes del valor afadido de las exportaciones brutas 90
Grafico C.b indice de participacién en las cadenas de valor mundiales, 1995 y 2008 91
Grafico C.6 Corrientes comerciales de productos finales y productos intermedios elaborados,

1995y 2012 92
Grafico C.7 indice de posicién de determinadas economfas en las cadenas de valor

mundiales, 1995 y 2008 94
Grafico C.8 Participacién en las importaciones de piezas y componentes, 1980-2012 95
Grafico C.9 Contribucién de las exportaciones de servicios, manufacturas y productos del

sector primario a las cadenas de valor mundiales, por economfas, 1995 y 2008 96
Grafico C.10 Contribucién del valor afiadido por los sectores de servicios, manufacturero

y primario a las cadenas de valor mundiales por economfas, 1995 y 2008 97
Grafico C.11 Ejemplos de servicios en la cadena de valor 98
Grafico C.12 Contenido de valor afladido mediante servicios en las exportaciones de

productos manufacturados, 1995 y 2008 99
Grafico C.13 Intensidad regional de las exportaciones, por sectores globales de determinadas

regiones, 2008 102
Grafico C.14 Distribucién del PIB per cépita en funcién de la mayor o menor participacién en

las cadenas de valor mundiales, 2012 103
Gréfico C.15 Disminucién de los costos comerciales y consiguiente integracién internacional

a través de las cadenas de valor mundiales 107
Grafico C.16 Integracién de los paises en las cadenas de valor mundiales mediante la

transferencia de tecnologia 107
Gréafico C17 La curva de sonrisa 110
Grafico C.18 Calidad de las exportaciones y PIB per céapita 113
Gréafico C.19 Crecimiento adicional del PIB per cépita en paises con una rapida convergencia

de la calidad de sus exportaciones con el nivel mundial en comparacién con

los pafses con una lenta convergencia, 1995-2010 13
Grafico C.20 Lista de certificaciones ISO 9001, por regiones, 1993-2012 115
Grafico C.21 Diversificacién de los productos de exportacién, 1990-2010 118
Grafico C.22 Valor de exportacién de los principales productos exportados en 1990

a lo largo del periodo 1990-2010 119
Grafico C.23 Comercio de empresas francesas dentro y fuera de las cadenas de valor

mundiales durante el gran colapso del comercio de fines de 2008 120
Grafico C.24 Produccién de automdviles en determinadas regiones, 2011 121
Grafico C.25 Opiniones de los paises asociados y donantes sobre las principales barreras

para la entrada de las empresas en las cadenas de valor, 2013 126
Grafico C.26 Aranceles de la nacién méas favorecida (NMF) aplicables a las piezas y

componentes, por grupos de paises 131
Gréfico C.27 Promedio aritmético de los aranceles aplicados a los productos primarios, intermedios

y finales en los sectores de la electrénica y los textiles, por grupos de paises, 2011 132
Grafico C.28 Promedio de disposiciones, por grupos de paises y periodos, 1992-2011 134
Grafico C.29 Proporcién de acuerdos entre paises en desarrollo del G-20 y otros paises en

desarrollo que contienen determinadas disposiciones, 1991-2011 135




INFORME SOBRE EL COMERCIO MUNDIAL 2014

Cuadros
Cuadro C.1 Resultados de una busqueda de “cadenas de valor mundiales”

en Google Scholar, 1980-2013 86
Cuadro C.2 indice de participacién en las cadenas de valor mundiales, 1995-2009 88
Cuadro C.3 Cinco principales exportadores de servicios informéticos, por grupos de

economias, 2005-2010 100
Cuadro C.4 Una cadena de valor del turismo simplificada 101
Cuadro C.5 Principales factores que determinan la distribucién de los beneficios en las

cadenas de valor mundiales 110
Cuadro C.6 Tasa media de crecimiento del PIB per cépita, por cambios en la participacion en

las cadenas de valor mundiales y valor afiadido nacional incorporado, 1990-2010 112
Cuadro C.7 Principales obstaculos para la participacién de los paises en desarrollo

en las cadenas de valor, 2013 127
Cuadro C.8 Comparacién de algunos factores determinantes de los costos de

participacién en las cadenas de valor mundiales entre distintos paises 128
Cuadro C.9 Proporcién de acuerdos que abarcan disciplinas no arancelarias en 2012 133
Recuadros
Recuadro C.1 Cémo se mide la participacién en las cadenas de valor mundiales 90
Recuadro C.2 Cartografia y medicién del comercio mundial en las redes de valor afiadido 92
Recuadro C.3 “Servicificacién” del sector manufacturero 98
Recuadro C.4 Los pafses en desarrollo y la deslocalizacién de servicios de tecnologia de la

informacidén 100
Recuadro C.b La cadena de valor del turismo como oportunidad para el desarrollo 101
Recuadro C.6 Creacién de capacidad y efectos de difusién mediante las IED en Costa Rica 106
Recuadro C.7 Las cadenas de valor mundiales, la competitividad y la integracién comercial 106
Recuadro C.8 Cadenas de suministro impulsadas por los compradores y por los productores 109
Recuadro C.9 Participacién en las cadenas de valor mundiales y mejoramiento de la calidad

de las exportaciones 112
Recuadro C.10 Modernizacién funcional en las cadenas de valor mundiales del sector del

vestido en Asia Oriental 116
Recuadro C.11 La Iniciativa de Ayuda para el Comercio y las corrientes de Ayuda para el Comercio 129
Recuadro C.12 Acuerdo sobre Facilitacién del Comercio 130
Recuadro C.13 Estudio de un caso: el trénsito internacional de mercancias en Centroamérica 131
Apéndice - cuadros
Apéndice — Cuadro C.1  Diferencias entre las fuentes de valor afiadido en las exportaciones brutas,

por paises exportadores y paises de origen, 1995-2008 141

D Nueva funcién de los productos basicos en las estrategias de desarrollo

Graficos
Gréfico DA indices de los precios reales anuales de determinados productos basicos, 2000-2013 145
Gréfico D.2 indices de los precios reales anuales de determinados productos basicos, 1960-2013 146
Gréfico D.3 Consumo de metales, 1990-2012 146
Gréfico D.4 Inestabilidad de los indices de precios de determinados productos bésicos,

1965, m1-2013, m9 148
Grafico D.5 Inestabilidad de los indices de precios de determinados productos basicos,

1970, m1-2013, m9

149




LISTA DE GRAFICOS, CUADROS Y RECUADROS

Gréfico D.6 Exportaciones agricolas y crecimiento econémico, 2001-2012 152
Grafico D.7 Participacién de los productos tradicionales, elaborados, frescos y especiales

en las exportaciones agricolas totales, en porcentajes (1960-2010) 163
Grafico D.8 Comparacién de los ingresos familiares en el Senegal segun las condiciones

de empleo en el sector de exportacién de tomates 154
Grafico D.9 Comparacién de los niveles de pobreza familiar en el Senegal segun las

condiciones de empleo en el sector de exportaciéon de tomates 165
Grafico D.10 Comparacién de los ingresos familiares en el Senegal segun las

condiciones de empleo en el sector de exportacién de judias verdes 155
Gréafico D.11 Participacién de los paises en desarrollo y los PMA en las exportaciones

mundiales de productos agropecuarios, en porcentajes (1961-2011) 1568
Grafico D.12 Participacién de distintos grupos de paises (segln sus ingresos) en las exportaciones

de productos agropecuarios tradicionales, en porcentajes (1961-2011) 1569
Grafico D.13 Participacién de distintos grupos de paises (segun sus ingresos) en las

exportaciones de frutas y hortalizas, en porcentajes (1961-2011) 169
Grafico D.14 Participacion de distintos segmentos del mercado agricola en las exportaciones

de los PMA, en porcentajes (1961-2011) 160
Grafico D.15 Razén entre exportaciones agropecuarias y PIB en los paises en desarrollo

(2000-2012) 161
Grafico D.16 Exportaciones e importaciones de alimentos de los PMA, 2000-2012 162
Gréafico D17 Seccién a) Nimero de nuevas notificaciones de medidas sanitarias y fitosanitarias

(MSF) presentadas a la OMC, 1995-2011. Seccién b) Nimero de productores

certificados por GlobalGAP, 1994-2011 166
Gréfico D.18 Evolucién del volumen y el valor de las exportaciones de espéarragos frescos

(en miles de délares EE.UU. y toneladas), 1993-2011 168
Gréfico D.19 Evolucién del nimero de empresas exportadoras certificadas y no certificadas,

1993-2011 169
Grafico D.20 Volumen de las exportaciones de empresas actualmente certificadas y

no certificadas, en porcentajes 169
Grafico D.21 Empresas actualmente certificadas y no certificadas que se abastecen en

pequefas explotaciones, en porcentajes 169
Gréfico D.22 Comercio mundial de combustibles fésiles y metales y minerales, indices del

volumen e indices del valor (2000=100), 2000-2010 171
Grafico D.23 Exportaciones mundiales de mercancias, por grupos de productos,

en porcentajes, 1980-2012 172
Grafico D.24 Porcentaje de las exportaciones totales de mercancias correspondiente

a los combustibles y los productos de la minerfa, promedios regionales,

en porcentajes, 1997-2012 172
Grafico D.25 Correlacion entre el logaritmo de los ingresos generados por los recursos naturales

(como porcentaje del PIB) y el Indice del Desarrollo Humano (1990-2010) 174
Gréfico D.26 Pautas del aumento del consumo tras un incremento imprevisto de los ingresos

generados por los recursos naturales 177
Gréafico D.27 Politica fiscal de la economias en desarrollo ricas en recursos naturales,

1960-2009 178
Grafico D.28 Correlacién entre el logaritmo de los ingresos derivados de los recursos naturales

(como porcentaje del PIB) y el indice de GINI (1990-2010) 181
Gréfico D.29 Correlacion entre el logaritmo de los ingresos derivados de los recursos

naturales (como porcentaje del PIB) y el indice de comportamiento ecolégico

(2000-2010) 182
Cuadros
Cuadro D.1 Productos con potencial de exportacién segun algunos EDIC 162
Cuadro D.2 Clasificacién de productos agropecuarios 156




INFORME SOBRE EL COMERCIO MUNDIAL 2014

Cuadro D.3 Composicién de las exportaciones de los PMA por productos y por destinos,

2000-2012 167
Cuadro D.4 Exportaciones de productos agropecuarios de los PMA por destinos, 2000-2012 157
Cuadro D.5 Aumento de la productividad total de los factores en la agricultura y participacién

en las exportaciones, por regién y por decenio, 1961-2010 163
Cuadro D.6 Aranceles sobre las exportaciones por grupos de paises asociados, categorias

de productos y etapas de elaboracién (porcentajes) en 2011 164
Cuadro D.7 Activos de los fondos soberanos de inversion, en miles de millones de délares

EE.UU. y como porcentaje del PIB, 2012 176
Cuadro D.8 Restricciones a la exportacién de materias primas industriales, por tipos y por afios 183
Cuadro D.9 Restricciones a la exportacién de materias primas industriales segun la finalidad

indicada 183
Recuadros
Recuadro D.1 Volatilidad de los precios de los productos bésicos 147
Recuadro D.2 Exportaciones de judias verdes y tomates del Senegal 164
Recuadro D.3 Categorfas de productos agropecuarios de exportacion 166
Recuadro D.4 Sector de exportacién de espérragos del Perd 168
Recuadro B.5 Acceso a los mercados europeos para las exportaciones agroalimentarias

de Centroamérica 170
Recuadro B.6 Fondos soberanos de inversién 175
E Sincronizacién y globalizacién crecientes de las perturbaciones
macroecondmicas
Graficos
Grafico E.1 Volatilidad en los paises en desarrollo, 1988-2000 y 2000-2012 190
Gréfico E.2 Volatilidad y apertura comercial, 2000-2012 191
Grafico E.3 Volatilidad a lo largo del tiempo en los distintos grupos de paises 192
Gréfico E.4 Exportaciones trimestrales de mercancias por regién, 2007T1-2013T2 194
Grafico E.5 Recuperacion de las exportaciones totales después de la crisis, 2009-2012 197
Grafico E.6 Crecimiento anual de las exportaciones bilaterales después de la crisis,

2009-2012 198
Grafico E.7 Numero de medidas restrictivas del comercio, 2009-2012 200
Gréfico E.8 Porcentaje del comercio mundial afectado por medidas restrictivas del comercio,

2010-2012 200
Gréafico E.9 Numero de medidas liberalizadoras del comercio, 2009-2012 201
Grafico E.10 Porcentaje del comercio mundial afectado por medidas liberalizadoras

del comercio, 2012 201
Gréfico E.N Superavits/déficits por cuenta corriente en paises seleccionados 204
Grafico E.12 Numero de medidas politicas restrictivas del comercio y resultados

en materia de exportaciones, 2009-2012 206
Cuadros
Cuadro E1 Exportaciones mundiales de manufacturas, por productos, 2001T1-2010T4 194
Cuadro E.2 Programas de estimulo fiscal discrecional adoptados por las economias del

G-20 en respuesta a la crisis 202
Cuadro E.3 Cantidades comprometidas o utilizadas para ayudar al sector financiero 203




LISTA DE GRAFICOS, CUADROS Y RECUADROS

Recuadros

Recuadro E.1 Efecto de contagio y escasa comprensién del fenémeno de interconexién en el
momento de la crisis 193

Recuadro E.2 ¢Cuél podria haber sido la amplitud del proteccionismo comercial durante la crisis? 199

Recuadro E.3 Soluciones de politica a los desequilibrios mundiales 204

F La OMC y los paises en desarrollo

Cuadros
Cuadro F1 Promedio ponderado de los derechos consolidados, por grupos de paises

(datos sobre productos importados a tipo consolidados en 2010 Unicamente) 220
Cuadro F.2 Proporcién de las importaciones de paises desarrollados procedentes de

paises en desarrollo y paises menos adelantados admitidas en régimen de

franquicia arancelaria, por valor, 2000-2011 221
Cuadro F.3 Promedio de los aranceles aplicados por los paises desarrollados a los

principales productos procedentes de los paises en desarrollo y los paises

menos adelantados, 2000-2011 221
Cuadro F.4 Acceso a los mercados libre de derechos y de contingentes con arreglo a los

esquemas del Sistema Generalizado de Preferencias (SGP) aplicados por las

economias desarrolladas y determinadas economfias en desarrollo en el

marco de la OMC, 2011 299
Cuadro F.5 Metas e indicadores de la Alianza Mundial para el Desarrollo 223
Recuadros
Recuadro F.1 Conferencia Ministerial de Bali: Decisién sobre la constituciéon de

existencias publicas con fines de seguridad alimentaria 216
Recuadro F.2 Acceso preferencial a los mercados y erosién de las preferencias 220

Recuadro F.3 Actualizacién de la Alianza Mundial para el Desarrollo 223




INFORME SOBRE EL COMERCIO MUNDIAL 2014

Miembros de la OMC

(Al 26 de junio de 2014)

Albania

Alemania

Angola

Antigua y Barbuda
Arabia Saudita, Reino de la
Argentina
Armenia

Australia

Austria

Bahrein, Reino de
Bangladesh
Barbados

Bélgica

Belice

Benin

Bolivia, Estado Plurinacional de

Botswana

Brasil

Brunei Darussalam

Bulgaria

Burkina Faso

Burundi

Cabo Verde

Camboya

Camerun

Canada

Chad

Chile

China

Chipre

Colombia

Congo

Corea, Republica de

Costa Rica

Céte d'lvoire

Croacia

Cuba

Dinamarca

Djibouti

Dominica

Ecuador

Egipto

El Salvador

Emiratos Arabes Unidos

Eslovenia

Espafia

Estados Unidos de América

Estonia

Ex Repdublica Yugoslava de
Macedonia (ERYM)

Federacién de Rusia

Fiji

Filipinas

Finlandia

Francia
Gabon
Gambia
Georgia
Ghana
Granada
Grecia
Guatemala
Guinea
Guinea-Bissau
Guyana

Haitf
Honduras
Hong Kong, China
Hungria

India
Indonesia
Irlanda
Islandia

Islas Salomédn
Israel

[talia
Jamaica
Japén
Jordania
Kenya
Kuwait, Estado de
Lesotho
Letonia
Liechtenstein
Lituania
Luxemburgo
Macao, China
Madagascar
Malasia
Malawi
Maldivas
Mali

Malta
Marruecos
Mauricio
Mauritania
México
Moldova, Republica de
Mongolia
Montenegro
Mozambique
Myanmar
Namibia
Nepal
Nicaragua
Niger

Nigeria
Noruega

Nueva Zelandia

Oman

Paises Bajos

Pakistan

Panama

Papua Nueva Guinea
Paraguay

Peru

Polonia

Portugal

Qatar

Reino Unido
Republica Centroafricana
Republica Checa
Republica Democratica del Congo
Republica Democratica Popular Lao
Republica Dominicana
Republica Eslovaca
Republica Kirguisa
Rumania

Rwanda

Saint Kitts y Nevis
Samoa

San Vicente y las Granadinas
Santa Lucia

Senegal

Sierra Leona
Singapur

Sri Lanka

Sudéafrica

Suecia

Suiza

Suriname

Swazilandia

Tailandia

Taipei Chino

Tanzania

Tayikistan

Togo

Tonga

Trinidad y Tabago
Tdnez

Turquia

Ucrania

Uganda

Unién Europea
Uruguay

Vanuatu

Venezuela, Republica Bolivariana de
Viet Nam

Yemen

Zambia

Zimbabwe



INFORMES SOBRE EL COMERCIO MUNDIAL DE ANOS ANTERIORES

Informes sobre el Comercio Mundial de
anos anteriores

Informe sobre
el Comercio Mundial

Factors que detominan

2013

Informe sobre
el Comercio
Mundial

Informe sobre
el Comercio
Mundial

Factores que determinan el futuro del comercio

En el Informe sobre el Comercio Mundial 2013 se analizan los factores que han
configurado el comercio mundial en el pasado y se examina la forma en que los
cambios demograficos, la inversién, los avances tecnoldgicos, la evolucién de los
sectores del transporte y la energia y los recursos naturales y las politicas e
instituciones relacionadas con el comercio afectan a los intercambios internacionales.

Las medidas de reglamentacién en el ambito del comercio de mercancias y
servicios plantean retos nuevos y urgentes para la cooperacion internacional en
el siglo XXI. En el Informe sobre el Comercio Mundial 2012 se examinan las
razones por las que los gobiernos recurren a las medidas no arancelarias (MNA)
y a las medidas relativas a los servicios, y el grado en que estas medidas pueden
distorsionar el comercio internacional.

El aumento constante de acuerdos comerciales preferenciales (ACPR) sigue
siendo una caracteristica destacada de las politicas comerciales internacionales.
En el Informe se describe la evolucién histérica de los ACPR y el panorama
actual de los acuerdos. Se examinan las razones por las que se establecen
ACPR, sus efectos econémicos y su contenido, asi como la interaccién entre los
ACPR y el sistema multilateral de comercio.

2010

El comercio de recursos naturales

El Informe sobre el Comercio Mundial 2010 se centra en el comercio de recursos
naturales como los combustibles y los productos forestales, mineros y pesqueros.
En él se examinan las caracteristicas del comercio de recursos naturales, las
politicas por las que pueden optar los gobiernos y el papel de la cooperacién
internacional, en particular de la OMC, en la buena gestién del comercio en este
sector.

Compromisos de politica comercial y medidas de contingencia

En el Informe de 2009 se examinan las diversas medidas de contingencia
previstas en los acuerdos comerciales, asi como la funcién que pueden
desempefar esas medidas. Uno de los principales objetivos de este Informe es
analizar si las disposiciones de la OMC establecen un equilibrio entre la
flexibilidad que es necesario proporcionar a los gobiernos para afrontar
situaciones econdmicas dificiles y la definicién adecuada de las medidas para
limitar su utilizacién con fines proteccionistas.
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El comercio en un mundo en proceso de globalizacion

El Informe de 2008 nos recuerda lo que sabemos sobre los beneficios del
comercio internacional y pone de relieve los retos que plantea un nivel mayor de
integracion. Examina la cuestion de la esencia de la globalizacién, los elementos
que la impulsan, los beneficios que ofrece, los retos que plantea y el papel del
comercio en este mundo cada vez mas interdependiente.
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Seis decenios de cooperacion comercial multilateral: éQué hemos aprendido?

El 1° de enero de 2008 el sistema multilateral de comercio cumplié 60 afos. El
2007 Informe sobre el Comercio Mundial 2007 celebra este acontecimiento con un

."ﬂ examen en profundidad del Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y

‘a?
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2007 Comercio (GATT) y su sucesora, la Organizacién Mundial del Comercio: sus

origenes, sus logros, los desafios con que se ha enfrentado y lo que puede
depararle el futuro.

Analisis de los vinculos entre las subvenciones, el comercio y la OMC

El Informe sobre el Comercio Mundial 2006 se centra en la manera en que se
4 CONPREO WONDAL definen las subvenciones, qué es lo que puede decir la teorfa econémica acerca
g de ellas, por qué los gobiernos las utilizan, cudles son los principales sectores en
que se aplican las subvenciones y la funcién del Acuerdo sobre la OMC en la
regulacién de las subvenciones en el contexto del comercio internacional. El
Informe contiene asimismo breves comentarios analiticos sobre algunos temas
comerciales de actualidad.

2006

El comercio, las normas y la OMC

El Informe sobre el Comercio Mundial 2005 trata de arrojar luz sobre las distintas
funciones y consecuencias de las normas, concentrando la atencién en los
aspectos econémicos de las normas en relacién con el comercio internacional, el
marco institucional de la elaboracién de normas y la evaluacién de la conformidad,
y el papel de los Acuerdos de la OMC como medio para conciliar los usos
legitimos de las normas con un sistema comercial abierto y no discriminatorio.

Coherencia

El Informe sobre el Comercio Mundial 2004 se centra en el concepto de
coherencia en el anélisis de politicas interdependientes: la interaccién entre
comercio y politica macroecondmica, la importancia de la infraestructura para el
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2005
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EL COMERCIO MUNDIAL

2004 . o )
comercio y el desarrollo econémico, las estructuras del mercado interno, el buen
gobierno y las instituciones, y el papel de la cooperacién internacional para
promover la coherencia de las politicas.
romwe sonse
L comRCIE MR
El Informe sobre el Comercio Mundial 2003 se centra en el desarrollo. Al explicar
2003 el origen de esta cuestién y ofrecer un marco analitico para abordar la relacién

entre comercio y desarrollo, pretende contribuir a un debate més informado.
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En el Informe sobre el Comercio Mundial 2014 se examinan cuatro importantes tendencias
que han modificado la relacién entre el comercio y el desarrollo desde que comenzoé el
milenio: el auge econdmico de las economias en desarrollo, la creciente integracién de la
produccién mundial a través de las cadenas de suministro, el aumento de los precios de los
productos agricolas y los recursos naturales, y la interdependencia cada vez mayor de la
economia mundial.

Muchos paises en desarrollo han registrado un crecimiento sin precedente y han mejorado
su integracion en la economia mundial, ofreciendo asi oportunidades a los paises que aun
siguen a la zaga. Sin embargo, aun persisten importantes obstaculos.

La integracion en las cadenas de valor puede facilitar la industrializaciéon de los paises en
desarrollo, y la progresion hacia el desempenio de tareas de mas valor dentro de esas cadenas
puede a su vez potenciar el desarrollo. Sin embargo, es mas facil perder las ventajas
competitivas y esa progresion puede ser ardua.

El aumento de los precios de los productos agricolas y los recursos naturales ha facilitado a
algunos paises en desarrollo el logro de crecimientos destacados, pero también puede crear
tensiones a los importadores netos de los productos.

Gracias a la creciente interdependencia de la economia mundial, los paises pueden
beneficiarse mas deprisa del crecimiento registrado en otras partes del mundo, pero la rapida
transmision de las crisis a través de las fronteras también puede ser causa de problemas.

A muchos paises en desarrollo les queda alin un largo camino que recorrer para corregir los
problemas que plantea el desarrollo y, en ese empeno, el sistema multilateral de comercio les
ofrece, en particular a los paises menos adelantados, posibilidades sin igual. Por esa razoén,
para lograr que el comercio actue mas eficazmente en favor del desarrollo, es importante
seguir haciendo progresos en el programa posterior a Bali.
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