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Costa Rica El Salvador  Guatemala Honduras Nicaragua 

CARICOM (Comunidad y Mercado Común del Caribe) 

Antigua y Barbuda Belice Guyana Montserrat San Vicente y las 
Granadinas 

Bahamas Dominica Haití Saint Kitts y Nevis Suriname 

Barbados Granada Jamaica Santa Lucía Trinidad y Tabago 

CEMAC (Comunidad Económica y Monetaria del África Central) 

Camerún Congo Gabón Guinea Ecuatorial República Centroafricana 

Chad     

COMESA (Mercado Común para el África Oriental y Meridional) 

Burundi Eritrea Madagascar Rwanda Uganda

Comoras Etiopía Malawi Seychelles Zambia

Djibouti Kenya Mauricio Sudán Zimbabwe

Egipto Libia Rep. Dem. Popular del 
Congo

Swazilandia  



NOTAS TÉCNICAS

251

CEEAC (Comunidad Económica de los Estados de África Central) 

Angola Chad Gabón República Centroafricana Santo Tomé y Príncipe

Burundi Congo Guinea Ecuatorial Rwanda  

Camerún Congo, Rep. Dem. del    

CEDEAO (Comunidad Económica de los Estados de Africa Occidental) 

Benin Côte d’Ivoire Guinea Malí Senegal 

Burkina Faso Gambia Guinea- Bissau Níger Sierra Leona 

Cabo Verde Ghana Liberia, República de Nigeria Togo 

AELC (Asociación Europea de Libre Comercio) 

Islandia Liechtenstein Noruega Suiza  

Unión Europea (28) 

Alemania Dinamarca Grecia Luxemburgo República Checa

Austria Eslovenia Hungría Malta República Eslovaca

Bélgica España Irlanda Países Bajos Rumania

Bulgaria Estonia Italia Polonia Suecia

Chipre Finlandia Letonia Portugal  

Croacia Francia Lituania Reino Unido  

CCG (Consejo de Cooperación del Golfo) 

Arabia Saudita, Reino de la Emiratos Árabes Unidos Kuwait, Estado de Omán Qatar

Bahrein, Reino de     

MERCOSUR (Mercado Común del Sur) 

Argentina Brasil Paraguay Uruguay  

TLCAN (Tratado de Libre Comercio de América del Norte) 

Canadá Estados Unidos México   

SAPTA (Acuerdo de Comercio Preferencial del Asia Meridional) 

Bangladesh India Nepal Pakistán Sri Lanka 

Bhután Maldivas    

SADC (Comunidad de África Meridional para el Desarrollo) 

Angola Madagascar Mozambique Seychelles Tanzanía

Botswana Malawi Namibia Sudáfrica Zambia

Lesotho Mauricio Rep. Dem. Popular del 
Congo

Swazilandia Zimbabwe

Unión Económica y Monetaria del Africa Occidental 

Benin Côte d’Ivoire Malí Senegal Togo 

Burkina Faso Guinea-Bissau Níger   

El término “países” se utiliza con frecuencia para hacer referencia a los Miembros de la OMC, a pesar de que algunos Miembros no son países en el 
sentido usual del término, sino que se trata oficialmente de “territorios aduaneros”. La definición de grupos geográficos y de otro tipo empleada en el 
presente informe no implica la expresión de opinión alguna por parte de la Secretaría sobre la condición jurídica de ningún país o territorio, sobre la 
delimitación de sus fronteras ni sobre los derechos y obligaciones de ningún Miembro de la OMC respecto de los Acuerdos de la OMC. Los colores, 
fronteras, denominaciones y clasificaciones que figuran en los mapas de la publicación no implican, por parte de la OMC, ningún juicio sobre la condición 
jurídica o de otra índole de ningún territorio, ni constituyen una aprobación o aceptación de ninguna frontera.

En el presente informe, se denomina “América del Sur y Central” a América del Sur y Central y el Caribe; “Aruba (Países Bajos para)” a Aruba ;  
“Rep. Bolivariana de Venezuela” a la República Bolivariana de Venezuela; “Hong Kong, China” a la Región Administrativa Especial de Hong Kong, China; 
“Corea, República de” a Corea, y “Taipei Chino” al Territorio Aduanero Distinto de Taiwán, Penghu, Kinmen y Matsu.

La fecha de cierre para los datos utilizados en el presente informe es el 1 de abril de 2014.
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Abreviaturas y símbolos

ACP Países de África, del Caribe y del Pacífico (Países ACP)

AGOA Ley de Crecimiento y Oportunidades para África 

EAV Equivalente ad valorem

BAFT Asociación de Bancos para la Financiación y el Comercio

GCE Grandes categorías económicas

BP British Petroleum

BRC British Retail Consortium (Consorcio Británico del Comercio Minorista)

BRICS (Grupo) Brasil, Rusia, India, China y Sudáfrica

CBI Centro para la Promoción de las Importaciones Procedentes de los Países en Desarrollo

CEPII Centre d’études prospectives et d’informations internationales  
(Centro francés de investigación sobre cuestiones económicas internacionales)

CFS Comité de Seguridad Alimentaria Mundial

CEI Comunidad de Estados Independientes

CONTAG Confederación Nacional de Trabajadores de la Agricultura (Brasil)

CRS Sistema de Notificación de Créditos

CCD Comité de Comercio y Desarrollo

Base de datos LAR Base de Datos de Listas Arancelarias Refundidas

PDD Programa de Doha para el Desarrollo

FFGPDD Fondo Fiduciario Global del Programa de Doha para el Desarrollo

OSD Órgano de Solución de Diferencias

ESD Entendimiento sobre Solución de Diferencias

EDIC Estudio de diagnóstico sobre la integración comercial

TMA Todo menos Armas

MIM Marco Integrado mejorado

EITI Iniciativa para la Transparencia de las Industrias Extractivas

EKC Curva ambiental de Kuznets

EPI Índice de Desempeño Ambiental

UE Unión Europea

FAO Organización de las Naciones Unidas para la Alimentación y la Agricultura

IED Inversiones extranjeras directas

AGCS Acuerdo General sobre el Comercio de Servicios

GATT Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio

PIB Producto interno bruto

GGFR Iniciativa global de reducción de la combustión de gases (asociación público-privada)

GlobalGAP Buenas prácticas agrícolas a nivel mundial

BPF Buenas prácticas de fabricación

SGP Sistema Generalizado de Preferencias

SGPC Sistema Global de Preferencias Comerciales entre Países en Desarrollo

GTIS Global Trade Information Services (base de datos sobre comercio internacional)

APPCC Análisis de peligros y puntos críticos de control

IDH Índice de desarrollo humano

HLPE Grupo de Expertos de Alto Nivel sobre Seguridad Alimentaria y Nutrición
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SA Sistema Armonizado

TIC Tecnologías de la información y las comunicaciones 

BID Banco Interamericano de Desarrollo

AIE Agencia Internacional de la Energía

IFS International Featured Standards (sistema de certificación de la inocuidad y la calidad de 
los alimentos)

OIT Oficina Internacional del Trabajo

FMI Fondo Monetario Internacional

PEM del FMI Perspectivas de la Economía Mundial (publicación del FMI)

PI Propiedad intelectual

DPI Derechos de propiedad intelectual

ISO Organización Internacional de Normalización

ATI Acuerdo sobre Tecnología de la Información

ITC Centro de Comercio Internacional

KPCS Sistema de Certificación del Proceso de Kimberley

PMA Países menos adelantados

APMA Arancel aplicable a los países menos adelantados

LEAF Linking Environment And Farming (organización para el fomento de la producción de 
alimentos y la agricultura sostenibles) 

PDSL Países en desarrollo sin litoral

ODM Objetivos de Desarrollo del Milenio de las Naciones Unidas

NMF Nación más favorecida

TLCAN Tratado de Libre Comercio de América del Norte

AMNA Acceso a los mercados para los productos no agrícolas

NEP No especificado en otra parte

MNA Medidas no arancelarias

AOD Asistencia oficial para el desarrollo

OCDE Organización de Cooperación y Desarrollo Económicos

OIE Organización Mundial de Sanidad Animal

OPEP Organización de Países Exportadores de Petróleo

PECC Consejo de Cooperación Económica del Pacífico

HRP Hipótesis de la renta permanente

EAP Estrategia de aprendizaje progresivo

PPA Paridad de poder adquisitivo

DELP Documento de estrategia de lucha contra la pobreza

ACPR Acuerdos comerciales preferenciales

QE Facilitación cuantitativa

I+D Investigación y desarrollo

ACR Acuerdos comerciales regionales

SMC Subvenciones y medidas compensatorias

SDSN Sustainable Development Solutions Network (red mundial de iniciativas para el desarrollo 
sostenible)

CUCI Clasificación Uniforme para el Comercio Internacional

PYME Pequeñas y medianas empresas 

EPE Empresas de propiedad estatal

MSF Medidas sanitarias y fitosanitarias
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SQF2000 Safety Quality Food 2000 (código 2000 del Programa SQF de certificación de la 
inocuidad y la calidad de los alimentos)

STDF Fondo para la Aplicación de Normas y el Fomento del Comercio

FS Fondos soberanos

OTC Obstáculos técnicos al comercio

PTF Productividad total de los factores

TIM  Tránsito internacional de mercancías

MEPC  Mecanismo de Examen de las Políticas Comerciales 

EPC Examen de las políticas comerciales

TRAINS Sistema de Análisis e Información Comerciales de la UNCTAD

MIC Medidas en materia de inversiones relacionadas con el comercio 

ADPIC Aspectos de los derechos de propiedad intelectual relacionados con el comercio

ATRC Asistencia técnica relacionada con el comercio

COMTRADE Base de datos estadísticos de las Naciones Unidas sobre el comercio de mercaderías

UNCTAD Conferencia de las Naciones Unidas sobre Comercio y Desarrollo

DAES Departamento de Asuntos Económicos y Sociales de las Naciones Unidas

PNUD Programa de las Naciones Unidas para el Desarrollo

UNESCO Organización de las Naciones Unidas para la Educación, la Ciencia y la Cultura

EE.UU. Estados Unidos

USAID Agencia de los Estados Unidos para el Desarrollo Internacional

Dólares EE.UU. Dólares de los Estados Unidos

Relación VAX Relación entre las exportaciones en valor añadido y las exportaciones en bruto

IDM Indicadores de desarrollo mundial

WEF Foro Económico Mundial

WGI Indicadores mundiales de gobernabilidad

OMS Organización Mundial de la Salud

WIOD Base de datos mundial de insumos-productos

WITS Solución Comercial Integrada Mundial

OMC Organización Mundial del Comercio

En la presente publicación se han utilizado los siguientes símbolos:  

… no disponible

0 cantidad nula o anulada por redondeo

- no se aplica

$ dólar de los Estados Unidos

£ libras británicas
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Macao, China
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República Democrática Popular Lao
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Sierra Leona
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Sudáfrica
Suecia
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Suriname
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Taipei Chino
Tanzanía
Tayikistán
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Tonga
Trinidad y Tabago
Túnez
Turquía
Ucrania
Uganda
Unión Europea
Uruguay
Vanuatu
Venezuela, República Bolivariana de
Viet Nam
Yemen
Zambia
Zimbabwe
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Informes sobre el Comercio Mundial de 
años anteriores

Factores que determinan el futuro del comercio

2013

Informe sobre  
el Comercio Mundial 

2013 Factores que determinan  
el futuro del comercio

En el Informe sobre el Comercio Mundial 2013 se analizan los factores que han 
configurado el comercio mundial en el pasado y se examina la forma en que los 
cambios demográficos, la inversión, los avances tecnológicos, la evolución de los 
sectores del transporte y la energía y los recursos naturales y las políticas e 
instituciones relacionadas con el comercio afectan a los intercambios internacionales.

Comercio y políticas públicas: análisis de las medidas no arancelarias en el siglo XXI

2012

Comercio y políticas públicas:  
análisis de las medidas no arancelarias en el siglo XXI

el Comercio
Informe sobre 

Mundial 2012
Las medidas de reglamentación en el ámbito del comercio de mercancías y 
servicios plantean retos nuevos y urgentes para la cooperación internacional en 
el siglo XXI. En el Informe sobre el Comercio Mundial 2012 se examinan las 
razones por las que los gobiernos recurren a las medidas no arancelarias (MNA) 
y a las medidas relativas a los servicios, y el grado en que estas medidas pueden 
distorsionar el comercio internacional.

La OMC y los acuerdos comerciales preferenciales: de la coexistencia a la coherencia

2011

el Comercio
Informe sobre 

Mundial 2011
La OMC y los acuerdos comerciales preferenciales: 

de la coexistencia a la coherencia

El aumento constante de acuerdos comerciales preferenciales (ACPR) sigue 
siendo una característica destacada de las políticas comerciales internacionales. 
En el Informe se describe la evolución histórica de los ACPR y el panorama 
actual de los acuerdos. Se examinan las razones por las que se establecen 
ACPR, sus efectos económicos y su contenido, así como la interacción entre los 
ACPR y el sistema multilateral de comercio.

El comercio de recursos naturales

2010

Informe sobre  
el Comercio  
Mundial 2010

El comercio de recursos naturales

El Informe sobre el Comercio Mundial 2010 se centra en el comercio de recursos 
naturales como los combustibles y los productos forestales, mineros y pesqueros. 
En él se examinan las características del comercio de recursos naturales, las 
políticas por las que pueden optar los gobiernos y el papel de la cooperación 
internacional, en particular de la OMC, en la buena gestión del comercio en este 
sector.

Compromisos de política comercial y medidas de contingencia

2009

Informe sobre el
Comercio Mundial 2009
Compromisos de política comercial

y medidas de contingencia

En el Informe de 2009 se examinan las diversas medidas de contingencia 
previstas en los acuerdos comerciales, así como la función que pueden 
desempeñar esas medidas. Uno de los principales objetivos de este Informe es 
analizar si las disposiciones de la OMC establecen un equilibrio entre la 
flexibilidad que es necesario proporcionar a los gobiernos para afrontar 
situaciones económicas difíciles y la definición adecuada de las medidas para 
limitar su utilización con fines proteccionistas.

El comercio en un mundo en proceso de globalización

2008

El comercio en un mundo 
en proceso de globalización

INFORME SOBRE 
EL COMERCIO MUNDIAL 2008

El Informe de 2008 nos recuerda lo que sabemos sobre los beneficios del 
comercio internacional y pone de relieve los retos que plantea un nivel mayor de 
integración. Examina la cuestión de la esencia de la globalización, los elementos 
que la impulsan, los beneficios que ofrece, los retos que plantea y el papel del 
comercio en este mundo cada vez más interdependiente.
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Seis decenios de cooperación comercial multilateral: ¿Qué hemos aprendido?

2007

2007
INFORME SOBRE

EL COMERCIO MUNDIAL 

El 1º de enero de 2008 el sistema multilateral de comercio cumplió 60 años. El 
Informe sobre el Comercio Mundial 2007 celebra este acontecimiento con un 
examen en profundidad del Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y 
Comercio (GATT) y su sucesora, la Organización Mundial del Comercio: sus 
orígenes, sus logros, los desafíos con que se ha enfrentado y lo que puede 
depararle el futuro.

Análisis de los vínculos entre las subvenciones, el comercio y la OMC

2006

2006
INFORME SOBRE  

EL COMERCIO MUNDIAL

El Informe sobre el Comercio Mundial 2006 se centra en la manera en que se 
definen las subvenciones, qué es lo que puede decir la teoría económica acerca 
de ellas, por qué los gobiernos las utilizan, cuáles son los principales sectores en 
que se aplican las subvenciones y la función del Acuerdo sobre la OMC en la 
regulación de las subvenciones en el contexto del comercio internacional. El 
Informe contiene asimismo breves comentarios analíticos sobre algunos temas 
comerciales de actualidad.

El comercio, las normas y la OMC

2005

2005
INFORME SOBRE 

EL COMERCIO MUNDIAL

El Informe sobre el Comercio Mundial 2005 trata de arrojar luz sobre las distintas 
funciones y consecuencias de las normas, concentrando la atención en los 
aspectos económicos de las normas en relación con el comercio internacional, el 
marco institucional de la elaboración de normas y la evaluación de la conformidad, 
y el papel de los Acuerdos de la OMC como medio para conciliar los usos 
legítimos de las normas con un sistema comercial abierto y no discriminatorio.

Coherencia

2004

El Informe sobre el Comercio Mundial 2004 se centra en el concepto de 
coherencia en el análisis de políticas interdependientes: la interacción entre 
comercio y política macroeconómica, la importancia de la infraestructura para el 
comercio y el desarrollo económico, las estructuras del mercado interno, el buen 
gobierno y las instituciones, y el papel de la cooperación internacional para 
promover la coherencia de las políticas.

Comercio y desarrollo

2003

2003
INFORME SOBRE 

EL COMERCIO MUNDIAL

El Informe sobre el Comercio Mundial 2003 se centra en el desarrollo. Al explicar 
el origen de esta cuestión y ofrecer un marco analítico para abordar la relación 
entre comercio y desarrollo, pretende contribuir a un debate más informado.



Organización Mundial del Comercio
154, rue de Lausanne

CH-1211 Ginebra 21
Suiza

Tel: +41 (0)22 739 51 11
Fax: +41 (0)22 739 42 06

www.wto.org/sp

Publicaciones de la OMC
Correo electrónico: publications@wto.org

Librería en línea de la OMC
http://onlinebookshop.wto.org

Diseño gráfico de la portada por triptik
Maquetación del Informe por Book Now

Impreso por la Organización Mundial del Comercio 

Autor de las imagenes (portada):
Portada – © Jean-Claude Prêtre, DANAÉ WORLD SUITE, A4, 2001.

Contraportada – © Jean-Claude Prêtre, DANAÉ WORLD SUITE, B1, 2001.

© Organización Mundial del Comercio 2014
ISBN 978-92-870-3914-9

Publicación de la Organización Mundial del Comercio.



ISBN 978-92-870-3914-9

En el Informe sobre el Comercio Mundial 2014 se examinan cuatro importantes tendencias 
que han modificado la relación entre el comercio y el desarrollo desde que comenzó el 
milenio: el auge económico de las economías en desarrollo, la creciente integración de la 
producción mundial a través de las cadenas de suministro, el aumento de los precios de los 
productos agrícolas y los recursos naturales, y la interdependencia cada vez mayor de la 
economía mundial.

Muchos países en desarrollo han registrado un crecimiento sin precedente y han mejorado 
su integración en la economía mundial, ofreciendo así oportunidades a los países que aún 
siguen a la zaga. Sin embargo, aún persisten importantes obstáculos.

La integración en las cadenas de valor puede facilitar la industrialización de los países en 
desarrollo, y la progresión hacia el desempeño de tareas de más valor dentro de esas cadenas 
puede a su vez potenciar el desarrollo. Sin embargo, es más fácil perder las ventajas 
competitivas y esa progresión puede ser ardua.

El aumento de los precios de los productos agrícolas y los recursos naturales ha facilitado a 
algunos países en desarrollo el logro de crecimientos destacados, pero también puede crear 
tensiones a los importadores netos de los productos.

Gracias a la creciente interdependencia de la economía mundial, los países pueden 
beneficiarse más deprisa del crecimiento registrado en otras partes del mundo, pero la rápida 
transmisión de las crisis a través de las fronteras también puede ser causa de problemas.

A muchos países en desarrollo les queda aún un largo camino que recorrer para corregir los 
problemas que plantea el desarrollo y, en ese empeño, el sistema multilateral de comercio les 
ofrece, en particular a los países menos adelantados, posibilidades sin igual. Por esa razón, 
para lograr que el comercio actúe más eficazmente en favor del desarrollo, es importante 
seguir haciendo progresos en el programa posterior a Bali.
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Imágenes (primera y cuarta de portada)

Jean-Claude Prêtre, DANAÉ WORLD SUITE, 2001. En esta serie  
(de la que se reproducen aquí dos obras), el artista quiere representar de 
manera simbólica un “movimiento” hacia la paz geopolítica. La serie 
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