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I. ENTORNO ECONÓMICO

1) Principales características de la economía

1. Bulgaria está ubicada en Europa Suroriental y ocupa el centro de la península balcánica.  Linda al sur con Turquía y Grecia y al norte con Rumania.  El Mar Negro constituye el extremo oriental, mientras que al oeste limita con Serbia y Montenegro y la ex República Yugoslava de Macedonia.  La superficie terrestre total es de aproximadamente 110.600 km2;  un tercio es montañoso y existen extensos valles y llanos fértiles.  El clima oscila entre el alpino y el mediterráneo.  Bulgaria dispone de importantes recursos silvícolas y depósitos minerales.  Según el reciente censo, la población de Bulgaria era en 2001 de 7,9 millones, un 83,5 por ciento de los cuales era de origen búlgaro, un 9,5 por ciento de origen turco y un 4,6 por ciento de origen romaní.
  El PIB per cápita fue en 2001 de 1.712 dólares EE.UU. (cuadro I.1).

Cuadro I.1

Principales indicadores económicos y sociales

Superficie terrestre
110.630,9 km2
PIB a precios corrientes (2001)
13.553 millones 
de $EE.UU.

Población (2001)
7,9 millones
PIB per cápita a precios corrientes (2001)
1.712 $EE.UU.

Crecimiento demográfico anual, 
1994-2001 (%)
-0,8
Proporción del VAB correspondiente a la agricultura en 2002 (%)
12,5

Esperanza de vida al nacer (2000)
71,5
Proporción del VAB correspondiente a la industria en 2002 (%)
27,8

  varones
67,7
Proporción del VAB correspondiente a los servicios en 2002 (%)
59,7

  mujeres
74,9
Tasa neta de matriculación en la escuela primaria (porcentaje de los niños en la edad correspondiente en 1997):
95,5

Tasa de fecundidad total (partos por mujer) en 2000
1,3
Tasa de analfabetismo de mujeres adultas (porcentaje de mujeres mayores de 15 años en 2001):
2,0

Tasa de mortalidad de lactantes 
(por 1.000 nacidos vivos) en 2000
13,3
Tasa de analfabetismo de varones adultos (porcentaje de varones mayores de 15 años en 2001):
1,0

Proporción de residencia en zonas rurales frente a la residencia en zonas urbanas en 2000 (%)
46,1



Nota:
VAB son las siglas de "valor añadido bruto".

Fuentes:
Instituto Nacional de Estadística (sin fecha).  Con exclusión de lagos, etc;  CE (2002);  FMI (2003b);  Banco Mundial, "Bulgaria Data Profile" [en línea].  Dirección de Internet:  http://devdata.worldbank.org.

2. En la actualidad, la principal actividad económica de Bulgaria corresponde a los servicios, sector que representó un 59,7 por ciento del valor añadido bruto (VAB) en 2002.
  Los principales sectores de servicios son las comunicaciones, el transporte, el comercio, los servicios financieros y el turismo.  En el sector industrial, que representaba un 27,8 por ciento del VAB, predominan la maquinaria y los productos metálicos, la elaboración de alimentos, los textiles, los productos químicos, la construcción, la electrónica y la producción de energía.  La agricultura representa el 12,5 por ciento restante del valor añadido bruto.  Los principales productos agropecuarios son los cultivos de cereales (que representan más de un tercio de las tierras de labranza), las semillas oleaginosas, las hortalizas, las frutas, el tabaco y los productos ganaderos y lácteos.

3. Hasta 1989, Bulgaria era una economía de planificación centralizada dirigida por el Partido Comunista desde el final de la Segunda Guerra Mundial.
  Durante este período, la estructura de la economía estaba orientada en gran medida a su función en el marco del Consejo de Ayuda Mutua Económica (CAME).  Más de la mitad del comercio exterior de Bulgaria se practicaba con miembros del CAME.  Bulgaria importaba equipo, combustibles y minerales de otros miembros del CAME para producir bienes de capital como productos electrónicos y productos de las industrias electromecánicas con fines de exportación al bloque de países;  además, Bulgaria era destacado exportador de productos agropecuarios y productos alimenticios elaborados e importante destino del turismo procedente de Rusia y otros miembros del CAME.  En consecuencia, durante muchos años, Bulgaria ha dependido en sumo grado del comercio exterior de bienes y servicios.

4. El cambio político acaecido en noviembre de 1989 permitió la restauración de las estructuras democráticas y, con ello, el inicio de reformas encaminadas a sustituir el sistema económico basado en la administración y el control por principios y mecanismos de mercado.  Tras un período de graves trastornos económicos, el proceso de reforma, acelerado y más decidido desde 1997, ha suscitado un crecimiento económico renovado y ha reavivado la confianza.  De las antiguas economías del CAME, Bulgaria es en la actualidad una de las que crece con más rapidez, y, como se indica a continuación, la estructura y la dirección de su comercio internacional han cambiado radicalmente.

2) Antecedentes económicos

Primeras reformas de transición

5. El proceso de transición de Bulgaria se inició en febrero de 1991.  Como ocurría con otras economías de planificación centralizada, las reformas de transición exigían una amplia reestructuración macroeconómica y microeconómica que comprendía la liberalización de los precios y el comercio interno;  la estabilización de la inflación, los déficit presupuestarios, la volatilidad del tipo de cambio real y la deuda exterior;  medidas estructurales como la privatización y la liberalización del régimen de comercio exterior;  y el establecimiento de instituciones fundamentales de economía de mercado.

6. Aunque se adoptaron algunas medidas para reestructurar la economía, como es el caso de la liberalización de los precios, la introducción de la convertibilidad  monetaria interna y la eliminación de determinados obstáculos no arancelarios, el ritmo al que procedió la reforma económica fue por lo general muy lento hasta 1997.  Este primer período de transición se caracterizaba por una gran inestabilidad macroeconómica y microeconómica y alta inflación, aumentaron los déficit presupuestarios (acentuados por la absorción gubernamental de las pérdidas de empresas estatales, la continuación de las subvenciones otorgadas a las empresas estatales y la monetización de los déficit gubernamentales efectuada por los sectores bancarios) y se aplicaron con lentitud las reformas legislativas, institucionales y estructurales, comprendida la privatización.  Además, los empréstitos extranjeros contraídos en el curso del decenio de 1980 habían desembocado en un nivel de la deuda exterior insostenible.

7. La economía de Bulgaria también se vio gravemente afectada por factores externos como la pérdida de sus principales mercados exteriores en el CAME, la crisis financiera rusa y las guerras del Golfo y de Yugoslavia.  Estas circunstancias trastornaron las fuentes de suministro de Bulgaria y los mercados de sus exportaciones y privaron a la economía de divisas e inversiones cruciales.

8. Como consecuencia de estos factores internos y externos, la economía de Bulgaria sufrió un acusado descenso en el período previo a 1997.  Los deficientes resultados económicos arrojados por el primer período de transición culminaron en 1996-97;  en 1997 el PIB real había bajado a un 68 por ciento de su nivel de 1989.  En 1996 y 1997 Bulgaria pasó por una grave crisis económica:  el PIB real se desplomó un 14,4 por ciento en los dos años;  el comercio exterior se contrajo un 12 por ciento;  la inflación en términos nominales se disparó hasta aproximarse al 550 por ciento en 1997;  la moneda nacional (el lev) se depreció en términos nominales cerca de un 589 por ciento en 1996 y un 265 por ciento en 1997;  y un tercio de los bancos se vieron obligados a cerrar.
  Aunque era probable que se produjera cierto grado de estancamiento o descenso del PIB como consecuencia del efecto de contracción de la transición económica, la crisis de los resultados económicos de Bulgaria se acentuó a raíz de los retrasos con que se aplicaban las reformas estructurales y macroeconómicas y de factores externos característicos de Bulgaria, derivados de su ubicación geográfica y de su acusada dependencia del comercio exterior.  

Reformas ulteriores

9. La crisis de 1996-97 animó al Gobierno, recién elegido en 1997, a acelerar el ritmo de la reforma.  Entre las políticas de estabilización macroeconómica aplicadas tuvo importancia decisiva el establecimiento de un Consejo Monetario en cuya virtud se modificó el valor del lev (un nuevo lev equivalía a 1.000 lev antiguos), que se vinculó con el marco alemán (posteriormente con el euro).  De ese modo, se eliminó de forma efectiva la posibilidad de monetizar el déficit gubernamental.  Este riguroso régimen monetario, junto con una política fiscal conservadora (véanse los apartados i) y ii) de la sección 3)), contribuyeron a la restauración de la estabilidad macroeconómica;  a finales de 1998 (sobre una base de final de ejercicio) la inflación había descendido al 1,7 por ciento y el PIB real había subido un 4 por ciento en el curso de ese mismo año.

10. La estabilización de la economía y la consiguiente reanudación del crecimiento económico se sustentaron en amplias reformas estructurales que comprendían mejoras del marco reglamentario, privatización, reformas del mercado laboral, desreglamentación de los precios y liberalización del comercio.  En los últimos años la aplicación de estas reformas ha recibido un nuevo impulso a raíz de la invitación recibida en 2000 de iniciar las negociaciones para ingresar en la Unión Europea como miembro de pleno derecho (apartado ii) a) de la sección 5) del capítulo II).  La adhesión a la Unión Europea en condición de miembro de pleno derecho es la máxima prioridad de la política exterior de Bulgaria, lo cual explica que se haya acelerado el ritmo de la reforma.  A finales de 2002, la Unión Europea reconoció el progreso de las reformas económicas de Bulgaria al considerar que el país había evolucionado hasta convertirse en una economía de mercado operativa.

3) Evolución económica reciente

11. El entorno macroeconómico de Bulgaria ha mejorado considerablemente desde 1997 (gráfico I.1).  Dan prueba de ello el crecimiento del PIB real, cuyo promedio superó el 4 por ciento entre 1998 y 2002;  la disminución del déficit gubernamental del 10,1 por ciento del PIB registrado en 1996 al 0,6 por ciento de 2002;  el descenso de la inflación en general hasta situarse en niveles de un sólo dígito
;  la ampliación del comercio internacional;  y la mayor participación del sector privado, que pasó de representar en 1996 el 55,9 por ciento del valor añadido bruto (VAB) al 72,7 por ciento en 2002.  En ese año se estimaba que el PIB real total se encontraba al mismo nivel de 1991, si bien seguía estando cerca de un 15 por ciento por debajo de su nivel de 1989.  Otros índices macroeconómicos, en particular la formación bruta de capital fijo y los gastos de consumo totales reales confirman esta tendencia (gráfico I.1 y cuadro I.2).

12. En los últimos años las exportaciones y el consumo interno han sido los dos motores principales del crecimiento del PIB, correspondiendo la mayor proporción a las exportaciones en 2000 y 2001 (que aumentaron un 16,6 por ciento y un 8,5 por ciento, respectivamente) y al consumo interno (que aumentó a una media del 5,8 por ciento entre 1998 y 2002).  Aunque contribuye menos que los factores mencionados, la inversión es el componente más dinámico de la demanda global.  Impulsada por la privatización, la formación bruta de capital fijo registró un crecimiento anual medio del 17 por ciento durante el período 1998-2002, lo cual es indicio de renovación de la confianza en la economía de Bulgaria como consecuencia de la mejora del entorno comercial y hace concebir esperanzas de un ulterior crecimiento sostenido (cuadro I.2).

Cuadro I.2

Resultados económicos, 1996-2002


1996
1997
1998
1999
2000
2001
2002

Tasas de crecimiento real (cambio porcentual)

Producto interno bruto
-10,9
-5,6
4,0
2,3
5,4
4,1
4,8

Crecimiento nominal (cambio porcentual)

Consumo final
..
..
7,5
8,8
5,7
4,4
4,1

Formación bruta de capital
..
..
16,3
20,8
15,4
23,3
9,3

Exportaciones (en $EE.UU.)
..
-1,7
-12,8
-4,5
20,4
6,0
11,2

Importaciones (en $EE.UU.)
..
-4,5
1,9
11,2
17,9
11,6
8,8

Precios y tipos de interés (cambio porcentual)

IPC (final de período)
310,8
549,2
1,7
7,0
11,4
4,8
3,8

IPC (promedio del período) 
121,6
1,058
18,8
2,6
10,4
7,5
5,8

Lev por $EE.UU. (cambio porcentual interanual)a
589,3
264,5
-5,7
16,2
8,0
5,6
-15,1

Índice del tipo de cambio efectivo real (fin de ejercicio, junio 
de 1997 = 100)

112,9
116,5
112,4
117,1
117,1
129,9

Tipo básico del Banco Nacional de Bulgaria
435,0
7,0
5,2
4,6
4,7
4,6
4,0

Depósito a plazo (lev)
211,8
3,0
3,3
3,2
3,3
3,4
3,2

Finanzas públicas (% del PIB)

Saldo global
-10,1
-2,0
0,9
-0,9
-1,0
-0,9
-0,6

Financiación externa
-2,9
-0,7
-0,9
0,2
-1,5
-0,3
1,5

Financiación interna
15,6
-0,3
-1,4
-1,4
1,2
-1,7
-1,7

Ingresos obtenidos de la privatización
0,2
3,1
1,5
2,1
1,3
2,9
0,9

Sector monetario (tasa de crecimiento en un plazo de 12 meses, %)

Dinero en sentido amplio (M3)
124,5
354,4
11,3
13,3
30,9
26,0
12,4

Dinero denominado en lev 
52,7
447,4
17,0
14,3
22,9
28,9
16,4

Sector externo (Proporción del PIB, %)

Balanza comercial
0,3
3,1
-3,0
-8,3
-9,3
-11,6
-10,5

Balanza por cuenta corriente
0,3
10,0
-0,5
-5,0
-5,6
-6,2
4,4

Deuda exterior (% del PIB)

Deuda exterior total 
97
96,2
83,8
82,3
88,9
78,1
71,9

Deuda exterior a corto plazo
..
11,9
8,1
4,8
11,5
9,0
10,2










Cobertura de las reservas (meses de importaciones de BS)
1,6
5,0
5,6
5,0
4,9
4,8
5,6

a
+ indica depreciación.

Fuentes:
FMI (2002a);  FMI (2002c);  FMI (2003b);  Organismo de análisis y previsión económicos (2001);  Organismo de análisis y previsión económicos (2002a);  Organismo de análisis y previsión económicos (2003) e información en línea del Banco Nacional de Bulgaria disponible en la dirección http://www.bnb.org.
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13. La proporción del VAB correspondiente en 2002 a la agricultura, la industria y los servicios fue del 12,5 por ciento, el 27,8 por ciento y el 59,7 por ciento, respectivamente.  En general, la proporción del VAB correspondiente a la agricultura ha disminuido con el tiempo, mientras que la correspondiente a los servicios ha ido en aumento y la correspondiente a la industria ha permanecido relativamente estable.  Cabe atribuir el descenso a largo plazo de los resultados del sector agropecuario a la fragmentación de la propiedad de la tierra derivada del proceso de reforma agraria y restitución de las tierras (recuadro IV.1);  a la capitalización insuficiente y el bajo grado de inversión consiguientes, especialmente en maquinaria y en riego;  y a las dificultades de acceso al crédito y el bajo grado de inversión en el sector.  A raíz de estos factores la agricultura quedó en posición muy vulnerable a las condiciones meteorológicas adversas, sobre todo a las sequías.  Los resultados del sector industrial han sido desiguales.  En parte, cabe atribuir el deterioro de varios subsectores, como el de la maquinaria y el equipo, el equipo de transporte, los productos metálicos y de la metalurgia y los productos de pasta de papel y de papel, al desmoronamiento del CAME, así como a los retrasos en la privatización y la obsolescencia técnica, mientras que otros subsectores, en particular las industrias orientadas a la exportación como los textiles y prendas de vestir, están en auge (apartado iii) de la sección 4) del capítulo IV).  Con todo, el sector más dinámico ha sido el de los servicios, cuya contribución al PIB en 2001 fue el doble de la del sector manufacturero.  Las comunicaciones, el comercio, las finanzas, el crédito, los seguros y el turismo registran las tasas de crecimiento más rápidas, lo cual podría atribuirse a las reformas orientadas a la privatización y la desmonopolización, así como a las mejoras del entorno reglamentario.  En 2002, tanto el sector de servicios como el sector agropecuario registraron un rápido crecimiento (un 5,1 por ciento en cada caso), mientras que el sector industrial creció a un ritmo más lento del 3,5 por ciento.

14. A pesar del cambio de signo de los resultados macroeconómicos, subsisten preocupaciones de orden estructural.  Una preocupación destacada es el alto nivel de desempleo declarado y encubierto.  El empleo total fue en 2002 un 27  por ciento más bajo que en 1990.
  El Instituto Nacional de Estadística (INE) estimaba que el 19,5 por ciento de la población activa estaba "desempleada" (es decir, que estaba a la búsqueda de trabajo) en diciembre de 2001, mientras que el 12,7 por ciento de la población activa estaba "desalentada" (es decir, que no buscaba trabajo).  Por otro lado, la distribución del desempleo en el país es muy desigual, siendo de menos del 5 por ciento en Sofía y registrándose niveles significativamente más altos en las zonas rurales y algunas localidades industriales.

15. Las últimas tendencias registradas por el empleo han sido más alentadoras.  En 2002, el empleo total aumentó por primera vez en el período de reestructuración económica, lo cual puede que responda al crecimiento económico sostenido;  la tasa de desempleo de diciembre de 2002, situada en un 16,8 por ciento, era 2,7 puntos porcentuales inferior a la registrada un año antes
, y el sector privado fue el que más contribuyó a generar nuevo empleo.  A finales de marzo de 2003 el desempleo había bajado a un índice estimado del 15,6 por ciento
, lo cual se debe en parte a las medidas adoptadas por el Gobierno para incorporar los trabajadores de la "economía gris" en la corriente dominante gracias a medidas activas orientadas al mercado laboral como la prestación de auxilio al empleo en el sector público, el registro obligatorio de los contratos laborales (con lo cual entre enero y abril de 2003 se registraron 428.800 nuevos contratos laborales) y la institución de umbrales mínimos en materia de seguros.

16. Al alto grado de desempleo se suma un nivel de pobreza significativo que, sin embargo, ha mejorado notablemente desde los años de la crisis de mediados del decenio de 1990.  Según una estimación, en 1996 el 88 por ciento de la población se encontraba por debajo del "nivel social mínimo" (correspondiente, aproximadamente, a los ingresos medios) y el 29 por ciento por debajo de los "ingresos mínimos básicos", aunque se tuviera en cuenta el pago en especie.
  En un reciente estudio del Banco Mundial se observa que, en comparación con 1997, la pobreza relativa (definida como dos tercios de los ingresos medios per cápita) había disminuido sustancialmente en 2001, pasando del 36 por ciento al 12,8 por ciento de la población, pero que si se aplicaba un mínimo vital monetario de 4,30 dólares EE.UU. diarios, la pobreza seguía afectando a casi la tercera parte de la población de Bulgaria.  En el estudio se indica asimismo que, aunque la comparación entre 1997 y 2001 indica que la situación ha mejorado notablemente, la comparación con años anteriores indica que la pobreza sigue siendo mucho mayor que la registrada antes de la transición.

17. El desempleo y la pobreza guardan una relación íntima;  el Banco Mundial observa que las familias de las zonas rurales representaban dos tercios de la población pobre;  los niños de las familias numerosas y los pensionistas mayores de 75 años constituían grupos de alto riesgo;  la educación de casi el 80 por ciento de la población pobre era deficiente, y más del 60 por ciento estaba constituido por minorías étnicas, con un acusado componente romaní.  La pobreza rural era notablemente superior a los niveles de las zonas urbanas, aunque se veía paliada por la agricultura de subsistencia practicada en parcelas familiares, y era sustantiva la diferencia entre la amplitud y la intensidad de la pobreza imperante en la ciudad de Sofía, que era la región más rica y registraba el índice de desempleo más bajo, y la pobreza de otras zonas urbanas y rurales.

18. Las fuentes gubernamentales que estudian las recientes mejoras de la economía indican que el salario real anual medio aumentó significativamente en 2002.  El Organismo de análisis y previsión económicos de Bulgaria señala que el salario real medio imperante en la economía aumentó un 7 por ciento en relación con el de 2001.  Al mismo tiempo, la renta real disponible de las familias aumentó un 1,8 por ciento.  

19. A raíz del rápido crecimiento económico, la balanza por cuenta corriente se deterioró, pasando de un excedente de 1.046,3 millones de dólares EE.UU. en 1997 (un 10,1 por ciento del PIB) a un déficit de 842,2 millones de dólares EE.UU. (un 6,2 por ciento del PIB) en 2001, lo cual se debía en gran medida al aumento del déficit comercial (véase la sección 4)).  En 2002, con el telón de fondo de una economía mundial que se recuperaba con lentitud, el déficit por cuenta corriente descendió a 677,4 millones de dólares EE.UU., equivalentes a un 4,4 por ciento del PIB.  Las exportaciones de Bulgaria se mantuvieron relativamente estables a pesar de la apreciación nominal del lev en relación con el dólar de los Estados Unidos, de la lentitud con que creció la economía mundial y de la baja demanda de que eran objeto los mercados internacionales.  En 2002 el excedente con respecto a la cuenta financiera mejoró y se situó en 1.252,8 millones de dólares EE.UU., cifra equivalente a casi el doble del déficit por cuenta corriente.

ii) Política monetaria y cambiaria

20. La principal responsabilidad del Banco Nacional de Bulgaria (BNB), que es el banco central, consiste en mantener la estabilidad de la moneda nacional.
  Este objetivo se ha definido en el marco del arreglo de junta monetaria.  Con arreglo a la Ley del BNB, el lev búlgaro se ha vinculado con el euro al mismo valor empleado en el caso del marco alemán (1 euro=1,95583 lev búlgaros).  Otras disposiciones importantes del arreglo de junta monetaria son la prescripción de plena cobertura de todas las obligaciones del departamento de emisiones mediante reservas en divisas y oro
;  la eliminación de la facultad del BNB de conceder préstamos a los bancos, con excepción del crédito rigurosamente definido procedente del departamento bancario y destinado a bancos que carecen temporalmente de liquidez pero son solventes
;  y la imposibilidad de que el BNB conceda crédito al Estado o a cualquier organismo estatal.

21. La introducción del arreglo de junta monetaria generó un anclaje nominal efectivo que la economía de Bulgaria necesitaba.  Desde su promoción, las tasas anuales de inflación han descendido por lo general a niveles de una sola cifra (cuadro I.2).  Bulgaria se propone mantener el arreglo de junta monetaria hasta el momento de su adhesión a la Unión Monetaria Europea.  Para garantizar el pleno cumplimiento de la reglamentación del Banco Central Europeo se enmendará la Ley del BNB con arreglo a un calendario adoptado en la negociación sobre el capítulo 11 del acervo comunitario de la Unión Europea, que se inició en marzo de 2002 y concluirá de forma provisional en abril de 2002.

22. En vista de que la inflación de Bulgaria ha estado por encima del promedio de Alemania (y, en la actualidad, de la Unión Europea), el tipo de cambio efectivo real se ha apreciado sistemáticamente desde 1997, lo cual suscita preocupación con respecto a las repercusiones en la competitividad de Bulgaria.  Es normal que se registre ese tipo de apreciación en los primeros años de la mayoría de las economías en transición.  En el caso de Bulgaria, parece que se debe al "efecto Balassa-Samuelson", es decir, a que, dado un tipo de cambio nominal invariable, el crecimiento de la productividad del sector de los bienes comerciables derivado de la liberalización de la economía puede convertirse, mediante incrementos salariales, en aumentos de los precios en el sector de los bienes no comerciables.
  No obstante, parece que los salarios de Bulgaria siguen siendo competitivos, pues las estimaciones de los salarios en dólares basadas en la productividad indican que los salarios efectivos son significativamente inferiores al salario de equilibrio estimado.
  Además, los círculos comerciales no aprecian un desajuste en el tipo de cambio real;  en una encuesta reciente se constataba que las empresas comerciales de Bulgaria consideraban que el tipo de cambio estaba valorado de forma apropiada.
  Las tendencias registradas en 2002 y el primer trimestre de 2003 indican un nivel superior de apreciación del tipo de cambio efectivo real, debido principalmente al aumento nominal del valor del euro en relación con el dólar.  Esta circunstancia podría repercutir en la competitividad de Bulgaria a corto y a medio plazo en lo que respecta a las exportaciones destinadas a los países no situados en la zona del euro;  en consecuencia, tendrá importancia la capacidad de Bulgaria de seguir mejorando la productividad de sus factores internos.  

iii) Política fiscal

23. La política fiscal del Gobierno va encaminada a plasmar una reducción gradual del déficit presupuestario general y un presupuesto equilibrado de 2005 en adelante.
  Está previsto que no más tarde de 2005 tanto los ingresos como los gastos públicos desciendan con respecto al PIB del 40,6 por ciento y el 40,3 por ciento, respectivamente, a un 35 por ciento.
  El Gobierno ha manifestado su intención de seguir aplicando políticas fiscales y de rentas prudentes en el marco del arreglo de junta monetaria hasta que Bulgaria pase a formar parte de la Unión Europea, así como de aplicar nuevas reformas estructurales que produzcan efectos favorables en el saldo fiscal.

24. La situación financiera del Gobierno ha mejorado significativamente desde que se estableció el arreglo de junta monetaria.  Los ingresos fiscales subieron del 31,9 por ciento del PIB de 1996 a un 38,7 por ciento en 2000 (siendo el PIB significativamente más alto) y en 2001 y 2002 siguieron aumentando en lo que respecta a la cantidad de lev, si bien no como proporción del PIB.
  El déficit general ha disminuido de un promedio del 6,9 por ciento del PIB entre 1991 y 1996 a aproximadamente el 1 por ciento entre 1998 y 2001, mientras que se prevén déficit del 0,6 por ciento del PIB para 2002 y 2003.

25. El objetivo del Gobierno es modificar la estructura tributaria para pasar de la tributación directa de la renta y los capitales a la imposición indirecta sobre el consumo, principalmente mediante impuestos especiales de consumo e IVA.  La reducción del impuesto sobre la renta deberá beneficiar a todos los grupos de ingresos, pero se hará mayor hincapié en los grupos de ingresos bajos.  Los tipos del impuesto sobre la renta de las sociedades y del impuesto sobre la renta de las personas físicas se redujeron en 2002 a niveles máximos del 23,5 por ciento y el 29 por ciento, respectivamente.
  Están previstas ulteriores reducciones del impuesto sobre la renta de las sociedades hasta llegar a un 20 por ciento en 2004 y a un 15 por ciento en 2005.

26. Los beneficios derivados de la privatización han sido un elemento destacado de la financiación del déficit desde 1997, lo cual despierta cierta preocupación en cuanto a la futura repercusión en el saldo fiscal de los ingresos de la privatización, que se encuentran en disminución.  No obstante, las reformas en curso tienen por objeto garantizar la sostenibilidad de la situación fiscal a medio plazo.  Está previsto que el paso de la tributación directa a la indirecta mejore los ingresos fiscales.  También están en curso mejoras de la administración de los impuestos.  El proyecto de establecimiento de un Organismo Fiscal Nacional
 y otras reformas de la recaudación de los impuestos tienen por objeto aumentar los ingresos.  La refinanciación del IVA se ha acelerado, y se ha aumentado su resistencia al fraude en virtud de la obligación de abrir una cuenta bancaria para el IVA.  Está previsto que los ingresos procedentes de los impuestos especiales de consumo aumenten en términos absolutos y relativos (de un 3,7 por ciento del PIB en 2001 a un 4,3 por ciento del PIB no más tarde de 2005);  en cambio, está previsto que la proporción del PIB correspondiente a ingresos procedentes de derechos de aduana disminuya de un 0,7 por ciento del PIB en 2001 a un 0,3 por ciento en 2005, lo cual se debe en gran medida al amplio alcance de los acuerdos de libre comercio concertados por Bulgaria con sus principales interlocutores comerciales (apartado ii) de la sección 5) del capítulo II).

27. En lo que respecta al gasto, la estabilidad macroeconómica ha contribuido al descenso del pago de los intereses.  El Gobierno está decidido a reducir las subvenciones en el marco de su acuerdo con el FMI y a aumentar la concentración del gasto social en los grupos vulnerables.  Las reformas estructurales, con inclusión de la privatización, ya han contribuido a la reducción del gasto público mediante un descenso de las subvenciones concedidas a las empresas estatales deficitarias.  El actual objetivo central consiste en reducir y reestructurar las subvenciones concedidas en las esferas de la educación, la energía (la calefacción centralizada de los núcleos urbanos, la ayuda a las minas ubicadas en regiones monoindustriales), el transporte y la atención sanitaria (en este último caso, pasando a un régimen de financiación mediante un seguro médico nacional) para reducir los riesgos fiscales a largo plazo.  Por otra parte, está previsto que aumenten las subvenciones en la esfera de la agricultura por mediación del Fondo Agrícola Estatal y el Fondo del Tabaco y que la asistencia prestada a un número cada vez mayor de pensionistas y el apoyo activo al mercado laboral propicien un aumento del gasto.  

28. Los objetivos de la ambiciosa política fiscal del Gobierno dependen en grado sumo de que continúe el crecimiento económico y de que mejore el cumplimiento de las obligaciones fiscales.  En esferas como la seguridad social, la fijación del precio de los servicios públicos y el seguro médico están pendientes de establecimiento estructuras nuevas que dependerán de la aceptación y la buena voluntad del público.  Puede que la reducción de la tributación directa contribuya al cumplimiento de las obligaciones;  no obstante, puede que, al pasar a depender en mayor grado del IVA y los impuestos especiales de consumo, aumenten los niveles de los precios de consumo y que, dependiendo de la efectividad de la administración de los impuestos, se incrementen los riesgos de evasión en estas esferas.

4) Resultados comerciales y en materia de inversión extranjera directa

i) Pautas comerciales

a)
Tendencias del valor total del comercio

29. En 1989, antes de la transición, se estimaba que las exportaciones de Bulgaria ascendían a 8.300 millones de dólares EE.UU., 5.100 millones de los cuales estaban destinados al CAME y cerca de 3.200 millones a otros países.  El desmoronamiento del CAME dio lugar a una caída en picado del valor y el volumen de las exportaciones de manera que en 1992 se estimaba que las exportaciones totales ascendían a 3.900 millones de dólares EE.UU.  Desde que las reformas de transición se iniciaron en 1991 los valores de las exportaciones han fluctuado, por lo general, en función de los resultados de la economía.  En 1992-94 el promedio rondaba los 3.900 millones de dólares EE.UU.;  tras subir a unos 5.000 millones de dólares EE.UU. en 1995, los valores volvieron a bajar a 4.000 millones de dólares EE.UU. en 1999.  Las estimaciones recientes apuntan a una tendencia al alza:  en 2001 las exportaciones se estimaban en 5.100 millones de dólares EE.UU. y en 2002 en 5.700 millones de dólares EE.UU.

30. Igualmente, el valor de las importaciones totales ha fluctuado notablemente desde el período previo a la transición.  En 1989 el valor total de las importaciones rondaba los 9.000 millones de dólares EE.UU., 4.600 millones de los cuales procedían del CAME.  En 1992 las importaciones totales habían descendido a 4.500 millones de dólares EE.UU., lo cual se debía fundamentalmente a la vertiginosa caída de los ingresos reales que se produjo a principios del período de transición.  Las importaciones subieron a 5.300 millones de dólares EE.UU. en 1995;  no obstante, como ocurre con las exportaciones, esta tendencia se vio truncada por la crisis económica de 1996-97, y las importaciones descendieron a unos 4.900 millones de dólares EE.UU. en 1997.  Desde que se reanudó el crecimiento económico las importaciones han vuelto a registrar una tendencia al alza.  En 2001 y 2002 las importaciones totales se estimaban en 7.300 millones y 7.900 millones de dólares EE.UU., respectivamente.

31. Con la mejora de los resultados económicos de los últimos años, la balanza comercial de mercancías de Bulgaria ha descendido de un excedente de 321 millones de dólares EE.UU. en 1997 a un déficit de 1.600 millones de dólares EE.UU. en 2002.  Su proporción del PIB ha pasado 
de +3,1 por ciento a -10,5 por ciento.

b)
Pautas geográficas del comercio de mercancías

32. La distribución geográfica del comercio de bienes de Bulgaria ha cambiado radicalmente desde que se iniciaron las reformas de transición.  En 1989 se estimaba que el 78,5 por ciento de las exportaciones se destinaba al CAME y, en su mayor parte, a la Unión Soviética;  el 21,5 por ciento restante se destinaba a países que no formaban parte del CAME, y un 11 por ciento correspondía a la Unión Europea.
  La influencia del CAME en la estructura de las importaciones de Bulgaria era menos acusada que en el caso de las exportaciones, pero aún así predominaba en el período anterior a la transición.  En 1989 más del 50 por ciento de las importaciones procedía de países del CAME.

33. En el gráfico I.2 se aprecia que la actual dirección del comercio de Bulgaria se diferencia notablemente de la estructura anterior a la transición y se observa una integración comercial cada vez mayor del país con otros mercados europeos.  Ya en 1995 correspondían a la Unión Europea casi dos quintas partes de las exportaciones de Bulgaria, proporción que había aumentado a más de la mitad en 2002.  Dentro de la Unión Europea Italia, Alemania, Grecia y Francia fueron los principales países destinatarios de las exportaciones de Bulgaria en 2002.  En cuanto a las importaciones, correspondió a la Unión Europea cerca del 37 por ciento en 1995 y la mitad en 2002.  Otros interlocutores preferenciales (la AELC, el ALCEC y Turquía) representaron en conjunto cerca del 16,5 por ciento de las exportaciones y el 13,6 por ciento de las importaciones en 2002.  La Federación de Rusia representó el 1,6 por ciento de las exportaciones y el 14,5 por ciento de las importaciones.  Los Estados Unidos recibieron el 4,7 por ciento de las exportaciones y enviaron el 2,2 por ciento de las importaciones.

34. Los principales factores que contribuyen al radical cambio de la dirección del comercio de Bulgaria han sido la transformación resultante del desmoronamiento del CAME y la reorientación de la política con vistas a la integración en la Unión Europea y la concertación de otros acuerdos regionales y bilaterales.  Sobre todo, cabe atribuir el aumento de la proporción del comercio de Bulgaria llevado a cabo con la Unión Europea y el ALCEC a la influencia cada vez mayor de los arreglos comerciales preferenciales (véase el apartado ii) de la sección 5) del capítulo II).  Aunque la liberalización del régimen comercial de Bulgaria en el marco del sistema multilateral también ha contribuido a la reorientación de sus vínculos comerciales, la proporción del comercio llevado a cabo por Bulgaria en régimen NMF ha disminuido de aproximadamente la mitad en 1995 a cerca de un tercio en 2002, en el caso de las importaciones, y de cerca de la mitad a cerca de la cuarta parte en el caso de las exportaciones.

c)
Estructura del comercio de mercancías por productos básicos

35. El desmoronamiento de la estructura comercial relacionada con la planificación central, sumada a las reformas estructurales, también ha propiciado cambios fundamentales en la composición del comercio de Bulgaria por productos.  Mientras existió el CAME, el comercio de exportación de Bulgaria era principalmente de maquinaria y equipo, que en 1989 representaban cerca del 50 por ciento de las exportaciones de Bulgaria.  Otras exportaciones importantes anteriores a la época de transición eran las de combustibles, recursos minerales y metales, las de productos alimenticios elaborados y las de bienes de consumo industriales, que en conjunto representaban cerca del 36 por ciento de las exportaciones.

36. Mientras existió el CAME las principales importaciones, que eran de importantes insumos destinados a la industria de maquinaria pesada y equipo de Bulgaria, fueron maquinaria y equipo (el 37 por ciento en 1989) y combustibles, recursos minerales y metales (el 34 por ciento en 1989).

37. La utilización de distintas categorizaciones de las exportaciones y las importaciones durante el período anterior a la transición y en la actualidad (la CUCI y el SA) dificulta la comparación precisa entre la estructura comercial por productos básicos de Bulgaria anterior a la transición y la posterior a la transición.  No obstante, se observan algunos cambios generales.  Lo más significativo es la espectacular reducción de las exportaciones de maquinaria y equipo, que pasaron de constituir aproximadamente la mitad de las exportaciones de Bulgaria en 1989 a situarse por debajo del 5 por ciento en 2002.  La proporción de bienes de consumo exportados aumentó de cerca de un 10 por ciento en 1989 a aproximadamente el 27 por ciento en 1995 y un 35 por ciento en 2002
;  este aumento es en gran medida producto del rápido crecimiento de las exportaciones de prendas de vestir y calzado, cuyo valor se triplicó, pasando de 313 millones de dólares EE.UU. (el 6,3 por ciento de las exportaciones) en 1995 a 1.200 millones (el 20,7 por ciento de las exportaciones) en 2002.  Las "materias primas" supusieron más de la mitad del valor de las exportaciones en 1995 y el 42 por ciento en 2002, mientras que los metales suponían cerca del 14 por ciento y los productos químicos alrededor del 3,5 por ciento (gráfico I.3).

38. La estructura de las importaciones de Bulgaria estuvo dominada en 2002 por las materias primas (el 35 por ciento del total);  los textiles y los plásticos y el caucho representaron en conjunto el 15 por ciento de las importaciones.  Los bienes de inversión representaron la cuarta parte de las importaciones y la maquinaria y el equipo fueron el elemento más destacado.  Los combustibles y aceites minerales y la electricidad supusieron la quinta parte del total y el petróleo crudo y el gas natural representaron un 16,2 por ciento.  Una vez más, las limitaciones de los datos mencionadas sólo permiten formular comparaciones generales, pero parece que desde las reformas de transición han disminuido de forma significativa las importaciones de maquinaria y equipo.  En 1989 esta categoría representaba el 37 por ciento del total de las importaciones, mientras que en 2002 representaba el 9,6 por ciento;  cabe atribuir este descenso a la contracción del sector de la maquinaria pesada de Bulgaria.  Por otro lado, la proporción de las importaciones de bienes de consumo ha aumentado, pasando de un 5,6 por ciento en 1989 a un 19 por ciento en 2002.
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39. Factores relativos tanto a la demanda como a la oferta han contribuido a la transformación radical de la dirección y la composición del comercio de Bulgaria.  La convulsión que supuso el desmoronamiento del CAME tuvo efectos decisivos en la demanda de las exportaciones y, en consecuencia, en la estructura de la economía interna a principios del decenio de 1990.  El hecho de que los productos que Bulgaria suministraba a los mercados del CAME (en particular, los productos de las industrias electromecánicas) no pudieran competir en otros mercados internacionales contribuyó a la modificación de la estructura de las exportaciones por productos entre el período anterior a la transición y el período posterior a ésta y a la consiguiente modificación de la demanda de los insumos importados.  La desorganización de los sectores de la transformación de productos agropecuarios y alimenticios resultante del proceso de restitución de las tierras (capítulo IV, recuadro IV.1) redujo las posibilidades de producción en estas esferas.  La reorientación de la estructura comercial de Bulgaria hacia los mercados de Europa occidental, sobre todo los de la Unión Europea, se ha visto favorecida por la liberalización de los mercados a escala multilateral y, sobre todo, regional.  Esta liberalización, sumada a la entrada de inversiones extranjeras en los sectores de los bienes comerciables, ha modificado la estructura de las exportaciones centrándola mucho más en la industria ligera de uso intensivo de mano de obra y en los productos que entrañan un consumo intensivo de recursos naturales y ha abierto nuevas fuentes y tipos de importación, comprendidos los insumos que necesitan estas industrias y bienes de consumo.  Habida cuenta de que la situación de la producción y el comercio en Bulgaria sigue evolucionando, incumbe al sector empresarial y al Gobierno de Bulgaria la difícil tarea de determinar dónde reside la ventaja comparativa del país a largo plazo en un mundo de nuevas relaciones comerciales y de diversas estructuras del comercio (recuadro I.1 y cuadro I.3).

Recuadro I.1:  La ventaja comparativa manifiesta y el comercio de Bulgaria

La ventaja comparativa es un importante concepto teórico del comercio internacional.  No obstante, su medida es difícil, por no decir imposible, al basarse en relaciones entre precios anteriores a las transacciones comerciales que, por definición, no se pueden observar.  Se han utilizado diversos métodos para abordar el concepto de forma indirecta mediante información "manifiesta" derivada de las situaciones posteriores a las transacciones comerciales y de datos que se pueden observar.  La medición resultante de estos factores se ha denominado "ventaja comparativa manifiesta" (VCM) (Bowen et al, 1998;  Greenaway y Milner, 1993).

La siguiente medición de las VCM de Bulgaria se basa en la observación de las corrientes netas de exportación (las exportaciones menos las importaciones) correspondientes a cada producto de conformidad con la clasificación de la CUCI de dos dígitos y normalizadas en función de su proporción del comercio total de Bulgaria.  Esta medición se centra en la ventaja comparativa entre los bienes comerciables de una determinada economía.  Los valores positivos indican cierto grado de ventaja comparativa, mientras que los valores negativos indican desventaja comparativa;  por eso, cuanto más elevado sea el valor de la VCM de un producto, más elevado será su grado previsto de ventaja comparativa y viceversa.

Aunque esta estructura de VCM existía en el marco de un régimen de planificación centralizada, no se correspondía obligatoriamente con la ventaja comparativa de la economía de Bulgaria, sino que más bien puede que fuera reflejo de la función de la producción asignada a Bulgaria para atender las necesidades del mercado del CAME.  A raíz de las reformas orientadas al mercado que se llevaron a cabo durante el período de transición, en particular durante la segunda mitad de éste, está previsto que la competencia propicie un nivel de producción y modificaciones comerciales que reflejen mejor las verdaderas ventajas comparativas de Bulgaria.  En el cuadro I.3 figuran estimaciones de las modificaciones de las VCM de Bulgaria durante el período de transición.

Los resultados indican que, con excepción de la maquinaria para trabajar metales (CUCI 73), la ventaja comparativa que Bulgaria parecía haber tenido en lo que respecta a la maquinaria (comprendidos equipo de transporte (CUCI 79), maquinaria generadora de fuerza (CUCI 71), maquinaria eléctrica (CUCI 77), maquinaria de oficina (CUCI 75) y otro tipo de maquinaria especial para las industrias (CUCI 72)) se ha deteriorado a raíz de la consiguiente competitividad resultante de las reformas orientadas al mercado;  se observa que Bulgaria se encuentra en situación de desventaja comparativa (VCM negativas) en el comercio de maquinaria, en contraposición a la situación favorable de que gozaba durante el período de planificación central.  Los productos que siguen en situación de desventaja comparativa (VCM negativas) durante el período anterior a la reforma y el posterior a ésta son el gas natural y el artificial (CUCI 34), el petróleo, los productos petrolíferos y los materiales conexos (CUCI 33), el carbón, el coque y las briquetas (CUCI 32), las menas y los desechos de metales (CUCI 28), los hilados textiles, tejidos, etc. (CUCI 65) y los productos químicos (CUCI 59).

Por otro lado, parece que las exportaciones netas de metales no ferrosos (CUCI 68) y hierro y acero (CUCI 67) han resistido a la competencia resultante de las reformas orientadas al mercado, pues las VCM han seguido siendo favorables (oscilando entre el 5 por ciento y el 8,3 por ciento) durante el período de transición.  Sin embargo, se observa que las prendas de vestir y accesorios (CUCI 84) se han convertido en el producto que ofrece a Bulgaria la mayor ventaja comparativa;  aunque su competitividad se observaba incluso en el primer período de transición, siendo su VCM de un 3,4 por ciento en 1992, su ventaja comparativa ha aumentado sistemáticamente en el curso del período de transición hasta que la VCM se situó en un 11,8 por ciento en 2000.  Otros productos que han resistido el auge de la competitividad durante el período de transición y que han obtenido resultados favorables son el calzado (CUCI 85), el corcho y la madera (CUCI 24), los muebles, los artículos de cama, etc (CUCI 82) y las construcciones prefabricadas, los accesorios, etc.  (CUCI 81).  El tabaco y la elaboración de productos de tabaco (CUCI 12), que constituyen una de las principales exportaciones de productos agropecuarios de Bulgaria (véase el capítulo IV), registran un valor de VCM relativamente alto, si bien, de hecho, su importancia disminuye;  en 1992 registraban la VCM más alta, del 6,3 por ciento, pero en 2000 su VCM ocupaba el octavo lugar y el valor correspondiente había bajado al 1,2 por ciento.

Partiendo de las exportaciones netas (véase el cuadro I.3) como indicio de las VCM y de datos del Banco Mundial (1991), los cálculos de la estructura de las VCM anterior a la transición (1989) indican que Bulgaria ha dispuesto de ventaja comparativa en maquinaria y equipo (un 12,6 por ciento), alimentos y productos conexos (un 7,4 por ciento) y bienes de consumo (un 4,5 por ciento).  Se observaba desventaja comparativa durante este período en los combustibles y los minerales (-19,6 por ciento), los bienes distintos de los productos alimenticios (-3,2 por ciento) y los productos químicos y el caucho (-2 por ciento).

En general, la evolución de la estructura comercial de Bulgaria indica un desplazamiento de la ventaja comparativa hacia los productos de la industria ligera de uso intensivo de mano de obra, así como hacia los productos que entrañan un consumo intensivo de los recursos naturales de los que Bulgaria dispone en cantidad.  Se observa desventaja comparativa en la maquinaria, los recursos naturales de los que no dispone en cantidad, aunque revisten una importancia capital para la industria, y otras materias primas utilizadas en la producción de las industrias ligeras.

Los cálculos presentados indican las tendencias anteriores de las VCM de Bulgaria.  No obstante, habida cuenta de la rapidez con que se producen cambios en el marco del proceso de transición, la ventaja comparativa de Bulgaria sigue evolucionando.  El Gobierno opina que, aparte de las prendas de vestir y los accesorios, es probable que Bulgaria tenga ventaja comparativa en lo siguiente:  i) la maquinaria y el equipo, aunque hace falta un grado considerable de inversión en equipo y desarrollo del capital humano;  y ii) los alimentos y productos conexos, con respecto a los cuales la proximidad de los mercados de la Unión Europea y la producción inocua desde el punto de vista ecológico se consideran ventajas, si bien se han producido graves trastornos derivados del proceso de restitución de las tierras y hacen falta inversiones complementarias.

Fuente:
Secretaría de la OMC.

Cuadro I.3

Evolución de la ventaja comparativa manifiesta de Bulgaria durante el período de transición

CUCI
Productos que registran 
las VCM más altas
(VCM) 1992
1996-99 (promedio)
2000

84
Prendas de vestir y accesorios
3,4
7,2
11,8

68
Metales no ferrosos
4,6
6,5
8,3

67
Hierro y acero
4,0
6,1
5,0

56
Fertilizantes, con excepción de grp272
3,1
2,8
1,9

85
Calzado
0,7
1,6
1,8

04
Cereales y preparados de cereales
2,2
0,4
1,5

11
Bebidas
1,9
2,8
1,3

12
Tabaco y elaboración de productos de tabaco
6,3
2,7
1,2

51
Productos químicos orgánicos
0,0
0,9
1,1

24
Corcho y madera
0,7
0,9
0,9

82
Muebles, artículos de cama, etc.
0,5
0,6
0,7

81
Construcciones prefabricadas, accesorios, etc.
..
0,3
0,7

73
Maquinaria para trabajar metales
1,1
0,6
0,6

74
Maquinaria industrial en general
..
-0,3
-1,0

89
Manufacturas diversas n.e.p.
0,8
-0,5
-1,0

71
Maquinaria generadora de fuerza
..
-0,1
-1,0

77
Maquinaria y aparatos eléctricos y sus partes n.e.p.
..
-0,6
-1,0

59
Productos químicos n.e.p.
-1,0
-1,4
-1,1

28
Menas y desechos de metales
0,4
-2,0
-1,3

75
Maquinaria de oficina, máquinas de tratamiento electrónico de datos
-1,0
-1,5
-1,7

32
Carbón, coque, briquetas
-2,7
-3,3
-1,9

76
Equipo de telecomunicaciones y sonido, etc.
-1,4
-1,7
-1,9

72
Maquinaria especial para las industrias
-2,3
-2,3
-2,2

33
Petróleo, productos petrolíferos
-19,6
-8,5
-4,4

65
Hilados textiles, tejidos, etc
-0,8
-3,6
-5,3

78
Vehículos de carretera
-5,9
-3,9
-6,5

34
Gas natural y artificial
-6,3
-8,0
-7,9

VCM:
Indicador comparativo manifiesto ((Xi/X - Mi/M) *100) en el que Xi y Mi indican el valor de las exportaciones e importaciones del producto "i" de que se trate y X y M indican el valor total de las exportaciones y las importaciones, respectivamente.
Fuente:
Base de Datos COMTRADE;  las estimaciones de 1992 proceden de la OCDE (1999).

ii) Inversión extranjera directa

40. Como ocurre con otros indicadores de los resultados económicos, las tendencias de la entrada en Bulgaria de inversión extranjera directa (IED) muestran un acusado contraste entre la situación imperante antes de la introducción en 1997 de las reformas estructurales aceleradas y la situación existente posteriormente.  El promedio de la entrada en Bulgaria de IED en 1992-96 fue de unos 153 millones de dólares EE.UU. anuales (el 10,5 por ciento de la formación bruta de capital fijo), mientras que el promedio de 1997-2002 fue de 692,3 millones de dólares EE.UU.
  A escala microeconómica cabe atribuir el aumento de la entrada de IED a la privatización y a las mejoras del marco normativo y la estructura de incentivos correspondientes a los inversionistas extranjeros (sección 4) del capítulo II).  La mejora del entorno macroeconómico desde 1997 y las medidas adoptadas desde 2000 con vistas a la adhesión a la Unión Europea también han influido en la atracción de IED a Bulgaria.  La mejora del entorno de las inversiones se percibe en las recientes mejoras del índice de solvencia de Bulgaria establecido por organismos internacionales de cálculo de este tipo de índice como Standard & Poors y Fitch IBCA.
  Se prevé que este aumento del índice de solvencia contribuya a la imagen de Bulgaria como destino cada vez más atractivo de las inversiones, lo cual propiciará la futura entrada de IED.

41. La entrada de IED aumentó a un ritmo constante, de 505 millones de dólares EE.UU. en 1997 a un nivel máximo de más de 1.000 millones de dólares EE.UU. en 2000.  La entrada general de IED disminuyó notablemente en 2001 y 2002 a causa del estancamiento del proceso de privatización y del período previo a las elecciones al Parlamento.  Está previsto que con la programación para 2003 de algunas transacciones de privatización de gran alcance la entrada de IED se recupere.  Desde 1998 la IED procedente de fuentes distintas de la privatización ha sido superior a la procedente de fuentes resultantes de la privatización (cuadro I.4).

42. Los principales inversionistas extranjeros que operan en Bulgaria proceden de la Unión Europea.  Dentro de la Unión Europea, los inversionistas más destacados desde 1992 han sido Alemania (637,6 millones de dólares EE.UU.), Grecia (634,3 millones de dólares EE.UU.), Italia (569,9 millones de dólares EE.UU.) y Bélgica (484,2 millones de dólares EE.UU.).  Las inversiones de Grecia e Italia se dispararon particularmente a raíz de las reformas de privatización, mientras que las de Alemania han permanecido relativamente estables a lo largo del proceso de transición.  Los inversionistas significativos distintos de la Unión Europea fueron los Estados Unidos (309,9 millones de dólares EE.UU.), Chipre (274,5 millones de dólares EE.UU.) y Rusia (202,1 millones de dólares EE.UU.).

Cuadro I.4

Inversión extranjera directa en Bulgaria, 1998-2002


1997
1998
1999
2000
2001
2002

IED total 
504,8
537,3
818,8
1,001,5
812,9
478,7

Capital social
491,9
504,6
500,3
754,8
566,7
333,0

Procedente de la privatización
421,4
215,6
226,7
366,0
19,2
135,6

Procedente de fuentes distintas de la privatización
70,5
289,0
273,6
388,8
547,5
197,4

Otro tipo de capital
12,5
-17,0
351,0
188,5
240,0
92,9

Utilidades reinvertidas
0,4
49,8
-32,5
58,3
6,3
52,8

Fuente:
Información facilitada por las autoridades de Bulgaria.

43. La entrada en Bulgaria de IED se ha destinado principalmente al sector manufacturero y a los servicios, que absorbieron cerca del 42 por ciento y el 49 por ciento de la entrada de IED durante el período 1992-2002.  La privatización ha generado oportunidades relativamente mayores de inversión extranjera directa en el sector manufacturero.  La IED en este sector se ha centrado sobre todo en la manufactura de productos petrolíferos, químicos, de caucho y de plástico (el 17,2 por ciento del total del sector), los productos minerales (el 16,2 por ciento), los productos mecánicos (el 9,45 por ciento) y el sector alimentario (8,7 por ciento).  La IED en el sector de los servicios se ha dirigido principalmente a la intermediación financiera (23 por ciento del total sectorial), las ventas, el mantenimiento, y los servicios de reparación (14 por ciento);  las comunicaciones, comprendidas las ventas de licencias de segunda generación de GSM (el 9 por ciento) y el turismo, con inclusión de los hoteles y los restaurantes (el 3 por ciento).

44. El sector agropecuario representó menos del 0,5 por ciento del total de la entrada de IED durante el mismo período, lo cual es reflejo del caos imperante en la agricultura y la producción de alimentos después de la transición y de las dificultades surgidas en el marco de la reforma agraria y la restitución de las tierras (recuadro IV.1).

5) Perspectivas

45. Está previsto que la economía de Bulgaria siga recuperándose.  El Gobierno prevé que a lo largo de 2003-2005 el PIB real crezca a un promedio anual del 5,17 por ciento.  El consumo interno aumenta rápidamente y contribuye de forma importante al crecimiento del PIB.  Las tendencias de la inversión que se desprenden de la formación bruta de capital fijo son sumamente positivas y la inversión extranjera directa cumple una función importante.  Está previsto que estas tendencias continúen.

46. Se espera que continúe la estabilidad del entorno macroeconómico, pues las autoridades están decididas a mantener el arreglo de junta monetaria (hasta que Bulgaria pase a formar parte de la Unión Monetaria Europea) y a prorrogar el planteamiento fiscal conservador con vistas a disponer de un presupuesto equilibrado no más tarde de 2005.  El actual déficit por cuenta corriente parece sostenible a corto plazo, al enjugarse mediante cuantiosas entradas destinadas a la cuenta financiera.  Puede que las futuras reformas de los precios administrados, en particular en el sector del transporte y en el de la energía, así como el paso de la tributación directa a la indirecta y a la financiación del sector de la salud mediante un plan de seguros públicos, den lugar a un descenso y una posible redistribución negativa de la renta disponible (lo cual repercutiría en la estructura de la demanda de bienes de consumo) y a un aumento de la inflación.

47. Está previsto que continúe la destacada función del comercio en el fomento del crecimiento de la economía de Bulgaria poniendo de relieve la importancia de la evolución positiva del entorno externo.  Las previsiones formuladas por el FMI con respecto a los índices de los precios internacionales de las principales exportaciones de Bulgaria indican una tendencia positiva general a lo largo del período 2003-2005.
  El Gobierno considera las exportaciones un factor importante en el que se fundamenta el futuro crecimiento del PIB de Bulgaria.  No obstante, este crecimiento dependerá de la recuperación de la economía mundial, en particular, la de la zona del euro, de la que el comercio de Bulgaria depende cada vez en mayor grado.  Es probable que las recientes mejoras del índice de solvencia de Bulgaria atraigan más IED, lo cual puede que repercuta de forma positiva en la competitividad de los sectores productivos de Bulgaria y en su capacidad de acceder a nuevos mercados.  Otras circunstancias externas que favorecen la integración de Bulgaria en la economía mundial son la reciente invitación a formar parte de la OTAN en 2004 y su posible adhesión a la Unión Europea en 2007.

48. El logro de los resultados de crecimiento sumamente favorables que prevé el Gobierno está supeditado a las nuevas reformas de las políticas internas, así como a la evolución del entorno externo.  En el plano interno, las políticas cuya aplicación está programada a lo largo de este período comprenden mejoras de la competencia en virtud de la desreglamentación de los monopolios de los sectores de la energía, el transporte por ferrocarril y las telecomunicaciones;  la promoción de la inversión en virtud de nuevas mejoras del marco jurídico, reglamentario e institucional;  la reestructuración del sector manufacturero y el de los servicios para que se pueda generar un alto grado de valor añadido, en particular las industrias orientadas a la exportación;  mejoras de la calidad de la infraestructura básica;  la reducción de la proporción de los precios administrados;  la privatización de las instituciones de seguros;  y la ulterior liberalización del comercio.
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� El Instituto Nacional de Estadística observa que la población ha disminuido de forma continua desde 1989 como consecuencia de la emigración neta: en 1997 (a raíz de la crisis económica) salió del país el 7 por ciento de la población y posteriormente se registraron descensos del 5,15 por ciento en 2000 y del 5,6 por ciento en 2001.





� La contabilidad nacional de Bulgaria distingue entre el valor añadido bruto por sector a precios de mercado y el PIB, que comprende los impuestos indirectos aplicables a los productos, como por ejemplo el IVA, los derechos de importación aplicables a los bienes y los servicios de intermediación financiera medidos indirectamente.  Estos elementos de "ajuste" del PIB no se distribuyen por sector (Instituto Nacional de Estadística, sin fecha).





� Hasta 1944, Bulgaria era una monarquía constitucional provista de un sistema político pluralista.





� Yonkova et al. (1999).





� FMI (2002a) y CEPE (2003).





� CE (2002).





� Con excepción de 2000, año en el que la inflación de los precios de consumo fue del 10,4 por ciento.





� Las personas que trabajaban por cuenta propia, los patronos y los trabajadores familiares no remunerados constituían el 11 por ciento de la población activa en diciembre de 2001.





� Estudio semestral del Organismo de análisis y previsión económicos, enero-junio de 2002, disponible en línea en la dirección http://aeaf.minfin.government.bg.





� Los datos correspondientes al primer trimestre de 2003 no son comparables con los de períodos anteriores a causa de la modificación de los métodos del Estudio sobre la Población Activa.





� Noncheva, 1997.





� Banco Mundial (2002).





� Ley del BNB (1997), párrafo 1) del artículo 2.


� Ley del BNB (1997), artículo 29.





� Ley del BNB (1997), artículo 34.





� Ley del BNB (1997), artículo 46; con excepción del représtamo de los beneficios de las compras al FMI, con respecto a lo cual se establece un procedimiento claro.





� FMI (2002a). El Organismo de análisis y previsión económicos señala también en informes sucesivos la divergencia entre los precios de los bienes comerciables y los de los bienes no comerciables (véase, por ejemplo, el Estudio semestral de 2001).





� Banco Mundial (2001a).





� FMI (2002a).





� Organismo de análisis y previsión económicos (2002b).





� Organismo de análisis y previsión económicos (2002b).





� FMI (2003b).





� No es obligatorio el pago del impuesto sobre la renta de las sociedades cuando se invierte en regiones donde el desempleo es alto.





� FMI (2003b).





� Véase el examen que figura en Centro para el Estudio de la Democracia (2002).





� Todos los datos anteriores a 1991 que se utilizan en esta sección proceden del Banco Mundial (1991).





� FMI (2003b), basándose en pagos.





� Bristow (1996), basándose en datos del Banco Mundial (1991). La cifra correspondiente a la Unión Europea comprende la ex República Democrática Alemana.





� Esta comparación se ofrece a título meramente indicativo, pues las definiciones de bienes de consumo de 1989 y de 1995-2002 no son las mismas.





� La entrada de IED se ve influida con frecuencia por circunstancias especiales "adventicias" como la venta de un importante banco en 2000 y de licencias de segunda generación de GSM en 2001.





� Véase, por ejemplo, la información en línea de la República de Bulgaria que figura en la dirección  http://www.government.bg/English/Press/Office/News/2003-07-24/1538.html.





� FMI (2003b).
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174.460055

489.353625

378.380261

164.992172

81.7

191.303253

38.185001

511.570118

1649.623457



		EU countries incl. :

		Other OECD countries incl. 1/:

		CEFTA countries incl. :

		Yugoslavia

		Russia

		Other countries



1995

1951.210504

625.1

191.303253

38.185001

511.570118

1649.59589



		Germany

		Italy

		Greece

		France

		G. Britain

		Other EU countries

		EFTA countries

		Turkey

		United States

		Other OECD countries incl. 1/:

		CEFTA countries incl. :

		Russia

		Ukraine

		Other



a) Exportaciones

Total:  4.967,0 millones de $EE.UU.

Total:  5.687,8 millones de $EE.UU.

UE 
39,3

Italia
8,6

Bélgica  
1,7

Otros países de la OCDE 1,6

Francia
  3,5

Alemania
9,2

Grecia
6,5

ALCEC
3,9

Federación de Rusia
10,3

Turquía  7,6

Otros países de la UE  9,9

Otros países
33,2

Yugoslavia 
0,8

Estados Unidos  3,3

Italia
15,4

Bélgica  4,8

Otros países de 
la OCDE  0,4

Francia
  5,3

Alemania
9,5

Grecia
9,2

ALCEC 5,4

Federación de Rusia
1,6

Turquía
9,3

Otros países 
de la UE 11,4

Otros países
19,8

Yugoslavia 
3,0

Estados Unidos
 4,7

UE 
55,6

1995

Germany

Italy

Greece

France

G. Britain

Other EU countries

EFTA countries

Turkey

United States

Other OECD countries incl. 1/:

CEFTA countries incl. :

Russia

Ukraine

Other

690.135983

315.509286

189.828746

157.869788

127.297523

501.844979

104.549505

88.907604

132.9

87.392396

220.467461

1668.252889

144.751246

888.970223

2002

1127.7

893.5

475.5

444.9

206.2

816.3

107.8

390.1

171.8

142

575

1146.5

244.6

1155.1



		EU countries incl. :

		EFTA countries

		Other OECD countries incl. 1/:

		CEFTA countries incl. :

		Other countries incl. :



b) Importaciones

Total:  5.318,7 millones de $EE.UU.

Total:  7.897,0 millones de $EE.UU.

2002

EU countries incl. :

EFTA countries

Other OECD countries incl. 1/:

CEFTA countries incl. :

Other countries incl. :

3964.1

107.8

703.9

575

2546.2

1995

1982.486305

104.549505

309.180554

220.467461

2701.974358



		

		Importations

				1996				2000						1995				1995

		America		5.4		America		6.1				Amérique		5.4		Amérique		6.1

		Germany		11.3		Germany		13.9				Europe		81.8		Europe		88.4

		Italy		6.3		Italy		8.5				Asie		4.8		Asie		4.6

		Greece		3.9		Greece		4.9				Afrique		8		Afrique		0.9

		France		3.2		France		4.9						100				100								IMPORTS

		Other eu		10.4		Other eu		11.8																		Main trade partners and regions

		Romania		1.4		Romania		3.6																		1995 - 2001

		Russian Fed.		33.4		Russian Fed.		24.4																																(millions of USD)

		Ukraine		2.4		Ukraine		5.2																		COUNTRIES				1995		1996		1997		1998		1999		2000				2001				2001

		Turkey		1.9		Turkey		3.3																1		EU countries incl. :				1982.5		1763.2		1803.3		2239.3		2668.1		2865.2				3582.8				3582.8

		Other Europe		7.6		Other Europe		7.9																2				Germany		690.1		571.1		560.0		689.2		821.2		902.6		Germany		1109.4		Germany		1109.4

		Asia		4.8		Asia		4.6																3				Italy		315.5		317.7		345.1		380.3		463.4		549.6		Italy		695.9		Italy		695.9

		Other		8		Other		0.9																4				Greece		189.8		180.7		196.7		289.5		311.7		317.9		Greece		411.6		Greece		411.6

				92				99.1																5				France		157.9		163.8		153.6		223.4		287.7		316.4		France		437.9		France		437.9

																								6				Austria		145.8		126.6		120.0		141.7		164.3		145.2		Austria		144.5		Austria		144.5

																								7				G. Britain		127.3		110.9		122.7		121.1		132.5		138.6		G. Britain		180.6		G. Britain		180.6

		Exportations																						8				Holland		108.9		89.3		90.5		102.0		110.8		109.4		Holland		132.5		Holland		132.5

				1996				1996						1995				1995						9				Spain		29.2		23.4		24.0		48.9		74.9		98.1		Spain		120.3		Spain		120.3

		America		4.5		America		5.6				Amérique		4.5		Amérique		5.6						10				Belgium		70.3		58.3		59.5		86.1		91.5		85.7		Belgium		107.3		Belgium		107.3

		Italy		10.1		Italy		14.2				Europe		79.9		Europe		87.4						11

		Germany		9		Germany		9				Asie		8.8		Asie		5.2						12		EFTA countries				104.5		88.7		88.8		82.9		82.8		89.2				90.5				90.5

		Greece		7.1		Greece		7.8				Afrique		6.8		Afrique		1.8						13				Switzerland		99.1		81.8		79.2		74.4		74.4		82.4		Switzerland		84.7		Switzerland		84.7

		Bel-Lux		1.5		Bel-Lux		6.2																14

		France		2.6		France		4.8						100				100						15		Other OECD countries incl. 1/:				309.2		252.9		349.2		401.6		441.6		489.0				570.1				570.1

		Other EU		8.8		Other EU		9.1																16				Turkey		88.9		80.8		97.9		122.1		167.0		214.4		Turkey		273.3		Turkey		273.3

		Ukraine		3.4		Ukraine		5																17				USA		132.9		108.4		193.1		201.3		193.8		190.7		USA		190.8		USA		190.8

		Russian Fed.		9.8		Russian Fed.		2.5																18				Japan		40.2		30.8		34.2		41.1		65.5		62.6		Japan		76.8		Japan		76.8

		Turkey		7.9		Turkey		10.3		51.1														19

		Yugoslavia		4.7		Yugoslavia		7.8																20		Balkan countries incl. 2/:				71.3		72.4		64.6		76.8		43.1		53.1				43.0				43.0

		Other Europe		15		Other Europe		10.7																21				Macedonia		66.3		27.5		22.5		36.2		25.2		26.0		Macedonia		19.5		Macedonia		19.5

		Asia		8.8		Asia		5.2																22				Yugoslavia		1.5		39.9		31.7		34.5		15.5		23.0		Yugoslavia		20.5		Yugoslavia		20.5

		Other		6.8		Other		1.8																23

				93.2				98.2																24		CEFTA countries incl. :				220.5		220.6		239.1		274.6		353.7		568.4				550.6				550.6

																								25				Romania		52.8		65.6		49.2		57.6		74.4		230.8		Romania		172.3		Romania		172.3

																								26				Czech Republic		67.9		63.9		62.3		95.5		99.6		118.2		Czech Republic		116.3		Czech Republic		116.3

																								27				Poland		34.7		32.8		55.6		41.2		75.7		89.5		Poland		106.8		Poland		106.8

																								28				Hungary		38.1		31.7		41.4		36.5		50.5		61.9		Hungary		80.3		Hungary		80.3

																								29				Slovak Republic		17.5		18.6		20.7		26.5		30.8		40.8		Slovak Republic		37.9		Slovak Republic		37.9

																								30				Slovenia		9.5		8.0		9.9		17.2		22.8		27.2		Slovenia		37.0		Slovenia		37.0

																								31

																								32		CIS and Baltic countries incl.:				1888.6		1775.9		1637.8		1235.7		1293.5		1807.3				1728.4				1728.4

																								33				Russia		1668.3		1624.4		1421.7		1016.4		1109.7		1582.4		Russia		1452.7		Russia		1452.7

																								34				Ukraine		144.8		108.5		168.8		176.8		144.3		182.4		Ukraine		234.9		Ukraine		234.9

																								35

																								36		Other countries incl. :				742.1		753.5		671.7		645.9		632.2		634.9				695.4				695.4

																								37				South-east Asia countries 3/		59.6		43.6		39.3		83.5		122.9		75.8		South-east Asia countries 3/		161.6		South-east Asia countries 3/		161.6

																								38

																								39		TOTAL IMPORTS /CIF/				5318.7		4927.1		4854.4		4956.7		5515.1		6507.1				7260.8				7260.8

																										1/ Includes Australia, Canada, New Zealand, USA, Turkey and Japan.

																										2/ Includes Albania, Bosnia and Herzegovina, Macedonia, Croatia and Yugoslavia.

																										3/ Includes Korea, Malaysia, Thailand, Philippines and Indonesia.

																										Sources: Data are based on customs declarations as of the moment of customs clearing. Data are provided by

																										the "Information Services"  Company, processed by the BNB and supplemented with NSI data. Data are co-ordinated with the NSI.

																										Final data.

																										COUNTRIES				1995		1996		1997		1998		1999		2000				2001				2002

																								1				Germany		690.1		571.1		560.0		689.2		821.2		902.6		Germany		1109.4		Germany		1127.7		1127.7

																								2				Italy		315.5		317.7		345.1		380.3		463.4		549.6		Italy		695.9		Italy		893.5		893.5

																								3				Greece		189.8		180.7		196.7		289.5		311.7		317.9		Greece		411.6		Greece		475.5		475.5

																								4				France		157.9		163.8		153.6		223.4		287.7		316.4		France		437.9		France		444.9		444.9

																								6				G. Britain		127.3		110.9		122.7		121.1		132.5		138.6		G. Britain		180.6		G. Britain		206.2		206.2

																								9				Other EU countries		501.8		419.0		425.2		535.8		651.7		640.1		Other EU countries		747.3		Other EU countries		816.3		816.3

																								10				EFTA countries		104.5		88.7		88.8		82.9		82.8		89.2		EFTA countries		90.5		EFTA countries		107.8		107.8

																								11				Turkey		88.9		80.8		97.9		122.1		167.0		214.4		Turkey		273.3		Turkey		390.1		390.1

																												United States		132.9		108.4		193.1		201.3		193.8		190.7		United States		190.8		United States		171.8		171.8

																								13				Other OECD countries incl. 1/:		87.4		63.7		58.2		78.2		80.8		83.9		Other OECD countries incl. 1/:		106.0		Other OECD countries incl. 1/:		142.0		142

																								16				CEFTA countries incl. :		220.5		220.6		239.1		274.6		353.7		568.4		CEFTA countries incl. :		550.6		CEFTA countries incl. :		575.0		575

																								17				Russia		1668.3		1624.4		1421.7		1016.4		1109.7		1582.4		Russia		1452.7		Russia		1146.5		1146.5

																								18				Ukraine		144.8		108.5		168.8		176.8		144.3		182.4		Ukraine		234.9		Ukraine		244.6		244.6

																								20				Other		889.0		868.8		783.6		765.1		714.8		730.5		Other		779.2		Other		1155.1		1155.1

																								21		TOTAL IMPORTS /CIF/				5318.7		4927.1		4854.4		4956.7		5515.1		6507.1				7260.8				7897.0		7897

																																																		6741.9

																										COUNTRIES				1995		1996		1997		1998		1999		2000				2001				2002

																								1				EU countries incl. :		1982.5		1763.2		1803.3		2239.3		2668.1		2865.2		EU countries incl. :		3582.8		EU countries incl. :		3964.1		3964.1

																								12				EFTA countries		104.5		88.7		88.8		82.9		82.8		89.2		EFTA countries		90.5		EFTA countries		107.8		107.8

																								15				Other OECD countries incl. 1/:		309.2		252.9		349.2		401.6		441.6		489.0		Other OECD countries incl. 1/:		570.1		Other OECD countries incl. 1/:		703.9		703.9

																								24				CEFTA countries incl. :		220.5		220.6		239.1		274.6		353.7		568.4		CEFTA countries incl. :		550.6		CEFTA countries incl. :		575.0		575

																												Other countries incl. :		2702.0		2601.8		2374.0		1958.3		1968.8		2495.3		Other countries incl. :		2466.8		Other countries incl. :		2546.2		2546.2

																																																7897.0

																										COUNTRIES				1995		1996		1997		1998		1999		2000				2001				2002

																								1				Germany		13.0		11.6		11.5		13.9		14.9		13.9		Germany		15.3		Germany		14.3

																								2				Italy		5.9		6.4		7.1		7.7		8.4		8.4		Italy		9.6		Italy		11.3

																								3				Greece		3.6		3.7		4.1		5.8		5.7		4.9		Greece		5.7		Greece		6.0

																								4				France		3.0		3.3		3.2		4.5		5.2		4.9		France		6.0		France		5.6

																								6				G. Britain		2.4		2.3		2.5		2.4		2.4		2.1		G. Britain		2.5		G. Britain		2.6

																								9				Other EU countries		9.4		8.5		8.8		10.8		11.8		9.8		Other EU countries		10.3		Other EU countries		10.3

																								10				EFTA countries		2.0		1.8		1.8		1.7		1.5		1.4		EFTA countries		1.2		EFTA countries		1.4

																												Turkey		1.7		1.6		2.0		2.5		3.0		3.3		Turkey		3.8		Turkey		4.9

																								11				United States		2.5		2.2		4.0		4.1		3.5		2.9		United States		2.6		United States		2.2

																								13				Other OECD countries incl. 1/:		1.6		1.3		1.2		1.6		1.5		1.3		Other OECD countries incl. 1/:		1.5		Other OECD countries incl. 1/:		1.8

																								16				CEFTA countries incl. :		4.1		4.5		4.9		5.5		6.4		8.7		CEFTA countries incl. :		7.6		CEFTA countries incl. :		7.3

																								17				Russia		31.4		33.0		29.3		20.5		20.1		24.3		Russia		20.0		Russia		14.5

																								18				Ukraine		2.7		2.2		3.5		3.6		2.6		2.8		Ukraine		3.2		Ukraine		3.1

																								20				Other		16.7		17.6		16.1		15.4		13.0		11.2		Other		10.7		Other		14.6

																								21		TOTAL IMPORTS /CIF/				5318.7		4927.1		4854.4		4956.7		5515.1		6507.1				7260.8				7897.0

																																																100.0

																										COUNTRIES				1995		1996		1997		1998		1999		2000				2001				2001

																								1				EU countries incl. :		37.3		35.8		37.1		45.2		48.4		44.0		EU countries incl. :		49.3		EU countries incl. :		50.2

																								12				EFTA countries		2.0		1.8		1.8		1.7		1.5		1.4		EFTA countries		1.2		EFTA countries		1.4

																								15				Other OECD countries incl. 1/:		5.8		5.1		7.2		8.1		8.0		7.5		Other OECD countries incl. 1/:		7.9		Other OECD countries incl. 1/:		8.9

																								24				CEFTA countries incl. :		4.1		4.5		4.9		5.5		6.4		8.7		CEFTA countries incl. :		7.6		CEFTA countries incl. :		7.3

																												Other countries incl. :		50.8		52.8		48.9		39.5		35.7		38.3		Other countries incl. :		34.0		Other countries incl. :		32.2

																																																100.0



UE 37,3

UE
 50,2

Reino Unido
2,4

Francia 3,0

Grecia 3,6

AELC 2,0
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13,0

Italia 5,9

Otros países de la OCDE  1,6

Ucrania 2,7

Otros países de la UE  9,4
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ALCEC
4,1
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14,6
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7,3

Estados Unidos 2,5

Estados Unidos
 2,2



				EXPORTS

				Main trade partners and regions

				1995 - 2001

																		(millions of USD)

				COUNTRIES				1995		1996		1997		1998		1999		2000				2001				2001

		1		EU countries incl. :				1951.2		1878.6		2127.0		2114.1		2088.6		2473.8				2798.6				2798.6

		2				Italy		425.9		485.8		574.1		548.0		558.2		687.7				766.3				766.3

		3				Germany		456.3		440.8		463.0		446.2		395.1		437.0				487.7				487.7

		4				Greece		322.8		327.4		409.5		368.9		346.0		377.0				448.6				448.6

		5				Belgium		82.4		68.3		76.9		151.4		176.8		301.7				249.5				249.5

		6				France		174.5		125.1		133.5		143.4		181.2		231.2				286.4				286.4

		7				G. Britain		148.4		140.2		131.6		107.5		100.3		114.4				134.9				134.9

		8				Spain		131.0		113.3		128.0		121.6		108.2		101.3				168.0				168.0

		9				Holland		100.3		79.3		74.2		79.1		83.3		86.1				80.0				80.0

		10				Austria		44.6		50.0		54.0		70.7		68.3		68.3				85.1				85.1

		11

		12		EFTA countries incl.:				34.7		44.1		43.8		34.4		61.2		54.5				65.2				65.2

		13				Switzerland		27.8		35.7		28.4		26.7		48.8		47.2				58.4				58.4

		14

		15		Other OECD countries incl. 1/:				590.4		539.8		655.4		508.4		496.9		734.9				733.2				733.2

		16				Turkey		378.4		372.8		442.2		334.9		293.2		492.8				412.8				412.8

		17				USA		165.0		112.0		128.2		110.5		146.6		189.5				284.7				284.7

		18				Japan		20.4		24.1		32.8		33.0		23.6		17.6				12.9				12.9

		19

		20		Balkan countries incl. 2/:				411.2		362.0		223.4		193.0		316.5		523.0				368.4				368.4

		21				Yugoslavia		38.2		194.6		103.4		77.7		164.0		374.7				212.8				212.8

		22				Macedonia		303.0		115.3		79.8		76.4		105.4		110.3				112.5				112.5

		23

		24		CEFTA countries incl. :				191.3		161.9		153.8		207.3		178.1		192.8				247.3				247.3

		25				Romania		95.5		72.1		60.0		50.2		55.8		86.7				129.1				129.1

		26				Hungary		22.9		24.6		23.2		32.5		24.8		28.7				33.3				33.3

		27				Poland		23.6		29.1		28.8		54.8		29.5		27.6				34.8				34.8

		28				Slovenia		21.3		3.2		9.0		32.5		44.6		27.3				19.4				19.4

		29				Czech Republic		18.6		22.1		18.3		15.6		15.4		16.8				21.9				21.9

		30				Slovak Republic		9.4		10.8		14.6		21.7		8.1		5.6				8.9				8.9

		31

		32		CIS and Baltic countries incl.:				888.7		906.0		845.6		520.2		358.7		293.3				299.1				299.1

		33				Russia		511.6		451.1		373.8		223.3		189.6		118.7				119.5				119.5

		34				Ukraine		185.6		155.0		143.1		108.0		67.4		59.6				61.8				61.8

		35

		36		Other countries incl.:				899.4		796.9		759.9		616.1		506.4		552.4				601.2				601.2

		37				South-east Asia countries 3/		73.5		71.4		93.6		30.7		17.2		20.4				13.5				13.5

		38

		39		TOTAL EXPORTS /FOB/				4967.0		4689.2		4809.0		4193.5		4006.4		4824.6				5112.9				5112.9

				1/ Includes Australia, Canada, New Zealand, USA, Turkey and Japan.

				2/ Includes Albania, Bosnia and Herzegovina, Macedonia, Croatia and Yugoslavia.

				3/ Includes Korea, Malaysia, Thailand, Philippines and Indonesia.

				Sources: Data are based on customs declarations as of the moment of customs clearing. Data are provided by

				the "Information Services"  Company, processed by the BNB and supplemented with NSI data. Data are co-ordinated with the NSI.

				Final data.

				COUNTRIES				1995		1996		1997		1998		1999		2000				2001				2002

		2				Italy		425.9		485.8		574.1		548.0		558.2		687.7		Italy		766.3		Italy		874.9

		3				Germany		456.3		440.8		463.0		446.2		395.1		437.0		Germany		487.7		Germany		542.5

		4				Greece		322.8		327.4		409.5		368.9		346.0		377.0		Greece		448.6		Greece		520.7

		5				Belgium		82.4		68.3		76.9		151.4		176.8		301.7		Belgium		249.5		Belgium		275.0

		6				France		174.5		125.1		133.5		143.4		181.2		231.2		France		286.4		France		303.0

		11				Other EU		489.4		431.2		470.0		456.1		431.2		439.1		Other EU		560.1		Other EU		648.6

		16				Turkey		378.4		372.8		442.2		334.9		293.2		492.8		Turkey		412.8		Turkey		529.9

		17				USA		165.0		112.0		128.2		110.5		146.6		189.5		USA		284.7		USA		268.5

		19				Other OECD countries incl. 1/:		81.7		99.1		128.8		97.4		118.3		107.1		Other OECD countries incl. 1/:		100.9		Other OECD countries incl. 1/:		24.8

		24				CEFTA countries incl. :		191.3		161.9		153.8		207.3		178.1		192.8		CEFTA countries incl. :		247.3		CEFTA countries incl. :		307.6

		21				Yugoslavia		38.2		194.6		103.4		77.7		164.0		374.7		Yugoslavia		212.8		Yugoslavia		173.3

		33				Russia		511.6		451.1		373.8		223.3		189.6		118.7		Russia		119.5		Russia		91.4

						Other countries		1649.6		1419.1		1351.7		1028.3		828.0		875.2		Other countries		936.4		Other countries		1127.6

		39		TOTAL EXPORTS /FOB/				4967.0		4689.2		4809.0		4193.5		4006.4		4824.6				5112.9				5687.8

				1/ Includes Australia, Canada, New Zealand, USA, Turkey and Japan.

				2/ Includes Albania, Bosnia and Herzegovina, Macedonia, Croatia and Yugoslavia.

				3/ Includes Korea, Malaysia, Thailand, Philippines and Indonesia.

				Sources: Data are based on customs declarations as of the moment of customs clearing. Data are provided by

				the "Information Services"  Company, processed by the BNB and supplemented with NSI data. Data are co-ordinated with the NSI.

				Final data.

				COUNTRIES				1995		1996		1997		1998		1999		2000				2001				2001

		1				EU countries incl. :		1951.2		1878.6		2127.0		2114.1		2088.6		2473.8		EU countries incl. :		2798.6		EU countries incl. :		3164.7

		15				Other OECD countries incl. 1/:		625.1		583.9		699.2		542.8		558.1		789.4		Other OECD countries incl. 1/:		798.4		Other OECD countries incl. 1/:		941.9

		24				CEFTA countries incl. :		191.3		161.9		153.8		207.3		178.1		192.8		CEFTA countries incl. :		247.3		CEFTA countries incl. :		307.6

		21				Yugoslavia		38.2		194.6		103.4		77.7		164.0		374.7		Yugoslavia		212.8		Yugoslavia		173.3

		33				Russia		511.6		451.1		373.8		223.3		189.6		118.7		Russia		119.5		Russia		91.4

						Other countries		1649.6		1419.2		1351.7		1028.3		828.0		875.2		Other countries		936.3		Other countries		1008.9

		38

		39		TOTAL EXPORTS /FOB/				4967.0		4689.2		4809.0		4193.5		4006.4		4824.6				5112.9				5687.8

								1995		1996		1997		1998		1999		2000				2001				2002

						Italy		8.6		10.4		11.9		13.1		13.9		14.3		Italy		15.0		Italy		15.4

						Germany		9.2		9.4		9.6		10.6		9.9		9.1		Germany		9.5		Germany		9.5

						Greece		6.5		7.0		8.5		8.8		8.6		7.8		Greece		8.8		Greece		9.2

						Belgium		1.7		1.5		1.6		3.6		4.4		6.3		Belgium		4.9		Belgium		4.8

						France		3.5		2.7		2.8		3.4		4.5		4.8		France		5.6		France		5.3

						Other EU		9.9		9.2		9.8		10.9		10.8		9.1		Other EU		11.0		Other EU		11.4

						Turkey		7.6		8.0		9.2		8.0		7.3		10.2		Turkey		8.1		Turkey		9.3

						USA		3.3		2.4		2.7		2.6		3.7		3.9		USA		5.6		USA		4.7

						Other OECD countries incl. 1/:		1.6		2.1		2.7		2.3		3.0		2.2		Other OECD countries incl. 1/:		2.0		Other OECD countries incl. 1/:		0.4

						CEFTA countries incl. :		3.9		3.5		3.2		4.9		4.4		4.0		CEFTA countries incl. :		4.8		CEFTA countries incl. :		5.4

						Yugoslavia		0.8		4.1		2.2		1.9		4.1		7.8		Yugoslavia		4.2		Yugoslavia		3.0

						Russia		10.3		9.6		7.8		5.3		4.7		2.5		Russia		2.3		Russia		1.6

						Other countries		33.2		31.2		29.0		25.3		22.2		19.3		Other countries		19.6		Other countries		19.8

								4967.0		4689.2		4809.0		4193.5		4006.4		4824.6				5112.9				5687.8

								100.0

								1995		1996		1997		1998		1999		2000				2001				2002

						EU countries incl. :		39.3		40.1		44.2		50.4		52.1		51.3		EU countries incl. :		54.7		EU countries incl. :		55.6

						Other OECD countries incl. 1/:		12.6		12.5		14.5		12.9		13.9		16.4		Other OECD countries incl. 1/:		15.6		Other OECD countries incl. 1/:		16.6

						CEFTA countries incl. :		3.9		3.5		3.2		4.9		4.4		4.0		CEFTA countries incl. :		4.8		CEFTA countries incl. :		5.4

						Yugoslavia		0.8		4.1		2.2		1.9		4.1		7.8		Yugoslavia		4.2		Yugoslavia		3.0

						Russia		10.3		9.6		7.8		5.3		4.7		2.5		Russia		2.3		Russia		1.6

						Other countries		33.9		31.2		29.0		25.3		22.2		19.3		Other countries		19.6		Other countries		17.7
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Gráfico I.3
Estructura del comercio, 1995 y 2002a

Porcentaje

1995

2002

b) Importaciones

Otros productos
5,1

a

Fuente:

Datos preliminares.

Banco Nacional de Bulgaria (en línea).  Dirección de Internet: http://www.bnb.bg.

Total:  5.318,7 millones de $EE.UU.

Total:  7.897,0 millones de $EE.UU.
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				IMPORTS

				End-Use

				1995 - 2001

																		(millions of USD)				(millions of USD)

				Commodity groups				1995		1996		1997		1998		1999		2000				2000

		1		Consumer goods				567.8		444.8		474.1		707.1		945.4		994.5				994.5

		2				Food, drinks and tobacco		123.1		87.9		123.4		189.6		164.9		174.9		Food, drinks and tobacco		174.9		Food, drinks and tobacco

		3				Furniture and household appliances		129.7		76.0		56.6		88.2		142.7		148.5		Furniture and household appliances		148.5		Furniture and household appliances

		4				Medicines and cosmetics		96.9		97.2		89.3		131.4		170.3		190.2		Medicines and cosmetics		190.2		Medicines and cosmetics

		5				Clothing and footwear		72.2		73.0		103.3		150.4		175.8		190.8		Clothing and footwear		190.8		Clothing and footwear

		6				Automobiles		53.6		34.6		25.9		40.6		145.1		145.3		Automobiles		145.3		Automobiles

		7				Others		92.3		76.2		75.5		106.8		146.6		144.7		Others		144.7		Others

		8

		9		Raw materials				1933.8		1818.3		1939.6		2007.8		1842.7		2145.6				2145.6

		10				Ores		105.8		131.7		167.3		197.8		168.0		216.0		Ores		216.0		Ores

		11				Iron and steel		92.8		92.1		94.3		119.5		91.9		131.7		Iron and steel		131.7		Iron and steel

		12				Other metals		46.9		38.0		45.2		40.3		38.1		63.4		Other metals		63.4		Other metals

		13				Textiles		421.8		410.5		481.4		492.2		493.8		588.7		Textiles		588.7		Textiles

		14				Wood products, paper and paperboard		172.2		130.3		112.4		137.8		135.6		155.6		Wood products, paper and paperboard		155.6		Wood products, paper and paperboard

		15				Chemicals		363.8		243.1		242.9		284.2		161.2		170.9		Chemicals		170.9		Chemicals

		16				Plastics and rubber		165.5		149.6		143.6		185.9		220.0		242.8		Plastics and rubber		242.8		Plastics and rubber

		17				Raw materials for the food industry		158.9		242.2		259.0		130.9		116.0		122.2		Raw materials for the food industry		122.2		Raw materials for the food industry

		18				Raw skins		42.0		52.6		59.2		47.0		42.7		55.1		Raw skins		55.1		Raw skins

		19				Raw tobacco		16.7		32.7		29.8		35.8		33.6		27.3		Raw tobacco		27.3		Raw tobacco

		20				Others		347.3		295.5		304.7		336.6		342.0		371.9		Others		371.9		Others

		21

		22		Investment goods				1001.2		918.7		822.4		1061.2		1492.1		1591.6				1591.6

		23				Machines and equipment		353.8		318.7		353.6		378.7		595.1		610.3		Machines and equipment		610.3		Machines and equipment

		24				Electrical machines		146.3		113.2		101.1		170.7		211.6		189.5		Electrical machines		189.5		Electrical machines

		25				Vehicles		152.4		104.3		84.5		163.2		304.7		323.6		Vehicles		323.6		Vehicles

		26				Spare parts and equipment		187.1		159.7		135.0		181.5		207.9		206.5		Spare parts and equipment		206.5		Spare parts and equipment

		27				Others		161.6		222.7		148.2		167.0		172.8		261.7		Others		261.7		Others

		28

		29		Total non energy commodities				3502.9		3181.8		3236.2		3776.1		4280.2		4731.6				4731.6

		30

		31		Mineral fuels, oils and electricity				1815.8		1745.3		1618.3		1180.7		1234.8		1775.5				1775.5

		32				Fuels		1764.9		1701.4		1562.7		1105.2		1178.7		1626.3		Fuels		1626.3		Fuels

		33				Crude oil and Natural gas		1543.7		1442.9		1301.1		839.6		995.2		1440.7		Crude oil and Natural gas		1440.7		Crude oil and Natural gas

		34				Coal		73.9		174.0		166.9		169.0		115.2		130.9		Coal		130.9		Coal

		35				Others		147.3		84.5		94.8		96.7		68.4		54.8		Others		54.8		Others

		36				Others		50.9		43.9		55.5		75.4		56.1		149.2		Others		149.2		Others

		37				Oils		31.0		34.0		55.5		75.4		56.1		149.2		Oils		149.2		Oils

		38				Electricity		19.9		9.8		0.0		0.0		0.0		0.0		Electricity		0.0		Electricity

		39

		40		TOTAL IMPORTS /CIF/				5318.7		4927.1		4854.4		4956.7		5515.1		6507.1				6507.1

				Sources: Data are based on customs declarations as of the moment of customs clearing. Data are provided by

				the "Information Services"  Company, processed by the BNB and supplemented with NSI data. Data are co-ordinated with the NSI.

				Final data.

		IMPORTS

		End-Use

		1995 - 2001

																(millions of USD)

		Commodity groups				1995		1996		1997		1998		1999		2000				2001				2002

				Clothing and footwear		72.2		73.0		103.3		150.4		175.8		190.8		Clothing and footwear		267.6		Clothing and footwear		345.5

				Other consumer goods		495.6		371.9		370.8		556.7		769.6		803.6		Other consumer goods		1015.4		Other consumer goods		1156.9

				Textiles		421.8		410.5		481.4		492.2		493.8		588.7		Textiles		723.0		Textiles		815.9

				Plastics and rubber		165.5		149.6		143.6		185.9		220.0		242.8		Plastics and rubber		285.3		Plastics and rubber		340.7

				Other raw materials		1346.5		1258.2		1314.7		1329.7		1128.9		1314.1		Other raw materials		1525.9		Other raw materials		1582.2

				Machines and equipment		353.8		318.7		353.6		378.7		595.1		610.3		Machines and equipment		626.2		Machines and equipment		760.0

				Electrical machines		146.3		113.2		101.1		170.7		211.6		189.5		Electrical machines		317.5		Electrical machines		262.0

				Vehicles		152.4		104.3		84.5		163.2		304.7		323.6		Vehicles		405.2		Vehicles		412.5

				Others investment goods		348.7		382.4		283.2		348.5		380.6		468.2		Others investment goods		467.6		Others investment goods		545.4

				Crude oil and Natural gas		1543.7		1442.9		1301.1		839.6		995.2		1440.7		Crude oil and Natural gas		1244.2		Crude oil and Natural gas		1280.1

				Other		272.1		302.4		317.2		341.1		239.7		334.8		Other		382.8		Other		294.8

																								100.9

		TOTAL IMPORTS /CIF/				5318.7		4927.1		4854.4		4956.7		5515.1		6507.1				7260.8				7897.0

						5318.7		4927.1		4854.4		4956.7		5515.1		6507.1		0.0		7260.8		0.0		7896.9

		Sources: Data are based on customs declarations as of the moment of customs clearing. Data are provided by

		the "Information Services"  Company, processed by the BNB and supplemented with NSI data. Data are co-ordinated with the NSI.

		Final data.

						1995		1996		1997		1998		1999		2000				2001				2002

		Consumer goods		Consumer goods		567.8		444.8		474.1		707.1		945.4		994.5		Consumer goods		1283.0		Consumer goods		1502.4

		Raw materials		Raw materials		1933.8		1818.3		1939.6		2007.8		1842.7		2145.6		Raw materials		2534.3		Raw materials		2738.8

		Investment goods		Investment goods		1001.2		918.7		822.4		1061.2		1492.1		1591.6		Investment goods		1816.5		Investment goods		1979.9

		Mineral fuels, oils and electricity		Mineral fuels, oils and electricity		1815.8		1745.3		1618.3		1180.7		1234.8		1775.5		Mineral fuels, oils and electricity		1627.1		Mineral fuels, oils and electricity		1574.9

																								7796.0

		IMPORTS

		End-Use

		1995 - 2001

																(millions of USD)

		Commodity groups				1995		1996		1997		1998		1999		2000				2001				2002

				Clothing and footwear		1.4		1.5		2.1		3.0		3.2		2.9		Clothing and footwear		3.7		Clothing and footwear		4.4

				Other consumer goods		9.3		7.5		7.6		11.2		14.0		12.4		Other consumer goods		14.0		Other consumer goods		14.6

				Textiles		7.9		8.3		9.9		9.9		9.0		9.0		Textiles		10.0		Textiles		10.3

				Plastics and rubber		3.1		3.0		3.0		3.7		4.0		3.7		Plastics and rubber		3.9		Plastics and rubber		4.3

				Other raw materials		25.3		25.5		27.1		26.8		20.5		20.2		Other raw materials		21.0		Other raw materials		20.0

				Machines and equipment		6.7		6.5		7.3		7.6		10.8		9.4		Machines and equipment		8.6		Machines and equipment		9.6

				Electrical machines		2.8		2.3		2.1		3.4		3.8		2.9		Electrical machines		4.4		Electrical machines		3.3

				Vehicles		2.9		2.1		1.7		3.3		5.5		5.0		Vehicles		5.6		Vehicles		5.2

				Others investment goods		6.6		7.8		5.8		7.0		6.9		7.2		Others investment goods		6.4		Others investment goods		6.9

				Crude oil and Natural gas		29.0		29.3		26.8		16.9		18.0		22.1		Crude oil and Natural gas		17.1		Crude oil and Natural gas		16.2

				Other		5.11661		6.1		6.5		6.9		4.3		5.1		Other		5.3		Other mineral….		3.7

																						Other		1.3

		TOTAL IMPORTS /CIF/				5318.7		4927.1		4854.4		4956.7		5515.1		6507.1				7260.8				7897.0

						100.0		100.0		100.0		100.0		100.0		100.0		0.0		100.0		0.0		98.7

		Sources: Data are based on customs declarations as of the moment of customs clearing. Data are provided by

		the "Information Services"  Company, processed by the BNB and supplemented with NSI data. Data are co-ordinated with the NSI.

		Final data.

						1995		1996		1997		1998		1999		2000				2001				2002

		Consumer goods		Consumer goods		10.7		9.0		9.8		14.3		17.1		15.3		Consumer goods		17.7		Consumer goods		19.0

		Raw materials		Raw materials		36.4		36.9		40.0		40.5		33.4		33.0		Raw materials		34.9		Raw materials		34.7

		Investment goods		Investment goods		18.8		18.6		16.9		21.4		27.1		24.5		Investment goods		25.0		Investment goods		25.1

		Mineral fuels, oils and electricity		Mineral fuels, oils and electricity		34.1		35.4		33.3		23.8		22.4		27.3		Mineral fuels, oils and electricity		22.4		Mineral fuels, oils and electricity		19.9

																								1.3

																								98.7

						18.82480



a) Exportaciones

Total:  4.967,0 millones de $EE.UU.

Total:  5.687,8 millones de $EE.UU.
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				EXPORTS

				End-Use

				1995 - 2001

																		(millions of USD)

		1		Commodity groups				1995		1996		1997		1998		1999		2000		2001				2001

		2		Consumer goods				1360.4		1392.0		1354.1		1303.1		1342.9		1438.7		1714.9				1714.9

		3				Food		293.2		309.7		279.6		235.1		195.2		156.9		196.3				196.3

		4				Tobacco		239.4		194.9		121.5		57.2		38.0		32.3		18.6				18.6

		5				Beverages		184.9		173.1		141.3		141.8		91.7		76.0		69.2				69.2

		6				Clothing and footwear		312.9		364.1		444.0		535.1		665.2		789.8		1019.8				1019.8

		7				Medicines and cosmetics		148.1		169.0		189.9		152.7		147.6		164.4		160.6				160.6

		8				Furniture and household appliances		80.8		71.5		77.4		88.2		100.6		104.7		131.9				131.9

		9				Others		101.2		109.7		100.2		93.0		104.6		114.7		118.6				118.6

		10

		11		Raw materials				2576.6		2277.2		2358.2		1935.0		1682.6		2134.4		2084.0				2084.0

		12				Iron and steel		513.6		365.5		494.5		394.4		263.8		387.7		353.5				353.5

		13				Other metals		321.9		360.9		419.4		302.3		284.1		493.3		423.8				423.8

		14				Chemicals		284.9		259.3		292.5		194.2		150.8		198.9		201.8				201.8

		15				Plastics and rubber		173.6		161.7		156.4		135.0		121.9		126.0		129.1				129.1

		16				Fertilizers		243.4		267.6		172.4		78.9		37.3		94.7		87.0				87.0

		17				Textiles		193.5		201.2		218.0		188.9		137.6		144.1		183.6				183.6

		18				Raw materials for the food industry		274.6		131.2		99.3		149.2		195.6		132.8		153.6				153.6

		19				Wood products, paper and paperboard		127.1		119.5		118.7		126.2		131.2		135.1		127.4				127.4

		20				Cement		45.6		47.0		50.9		24.7		26.8		33.3		29.9				29.9

		21				Raw tobacco		62.2		60.0		36.7		51.3		64.1		45.2		40.4				40.4

		22				Others		336.2		303.3		299.5		289.9		269.4		343.2		353.9				353.9

		23

		24		Investment goods				690.4		707.7		706.1		672.8		612.5		552.3		625.2				625.2

		25				Machines and equipment		204.6		207.9		199.0		197.4		214.2		215.4		235.3				235.3

		26				Electrical machines		82.8		88.7		79.8		63.5		57.5		62.0		72.9				72.9

		27				Vehicles		87.6		103.0		83.2		92.2		47.1		22.7		32.1				32.1

		28				Spare parts and equipment		122.3		130.7		124.1		103.9		92.1		109.6		139.1				139.1

		29				Others		193.0		177.4		219.9		215.7		201.6		142.7		145.7				145.7

		30

		31		Total non energy commodities				4627.4		4376.9		4418.4		3910.8		3638.0		4125.4		4424.1				4424.1

		32

		33		Mineral fuels, oils and electricity				339.6		312.3		390.5		282.7		368.3		699.2		688.8				688.8

		34				Petroleum products		284.9		281.8		267.3		154.5		289.8		536.9		453.9				453.9

		35				Others		54.7		30.5		123.2		128.2		78.5		162.3		234.9				234.9

		36

		37		TOTAL EXPORTS /FOB/				4967.0		4689.2		4809.0		4193.5		4006.4		4824.6		5112.9				5112.9

				Sources: Data are based on customs declarations as of the moment of customs clearing. Data are provided by

				the "Information Services"  Company, processed by the BNB and supplemented with NSI data. Data are co-ordinated with the NSI.

				Final data.

				EXPORTS

				End-Use

				1995 - 2001

																		(millions of USD)

				Commodity groups				1995		1996		1997		1998		1999		2000				2001				2002

		5				Clothing and footwear		312.9		364.1		444.0		535.1		665.2		789.8		Clothing and footwear		1019.8		Clothing and footwear		1179.0

						Other consumer goods		1047.5		1028.0		910.1		768.0		677.7		649.0		Other consumer goods		695.1		Other consumer goods		822.9

		11				Iron and steel		513.6		365.5		494.5		394.4		263.8		387.7		Iron and steel		353.5		Iron and steel		367.1

		12				Other metals		321.9		360.9		419.4		302.3		284.1		493.3		Other metals		423.8		Other metals		442.1

		13				Chemicals		284.9		259.3		292.5		194.2		150.8		198.9		Chemicals		201.8		Chemicals		201.1

						Other raw materials		1456.2		1291.5		1151.9		1044.0		983.8		1054.4		Other raw materials		1104.9		Other raw materials		1365.4

		24				Machines and equipment		204.6		207.9		199.0		197.4		214.2		215.4		Machines and equipment		235.3		Machines and equipment		278.4

		29				Other investment goods		485.8		499.8		507.1		475.3		398.4		336.9		Other investment goods		389.9		Other investment goods		474.9

		33				Petroleum products		284.9		281.8		267.3		154.5		289.8		536.9		Petroleum products		453.9		Petroleum products		337.0

		34				Others		54.7		30.5		123.2		128.2		78.5		162.3		Others		234.9		Others		220.0

		35

		36		TOTAL EXPORTS /FOB/				4967.0		4689.2		4809.0		4193.5		4006.4		4824.6				5112.9				5687.8

				Sources: Data are based on customs declarations as of the moment of customs clearing. Data are provided by

				the "Information Services"  Company, processed by the BNB and supplemented with NSI data. Data are co-ordinated with the NSI.

				Final data.

								1995		1996		1997		1998		1999		2000				2001				2002

		1		Consumer goods		Consumer goods		1360.4		1392.0		1354.1		1303.1		1342.9		1438.7		Consumer goods		1714.9		Consumer goods		2001.9

		10		Raw materials		Raw materials		2576.6		2277.2		2358.2		1935.0		1682.6		2134.4		Raw materials		2084.0		Raw materials		2375.7

		23		Investment goods		Investment goods		690.4		707.7		706.1		672.8		612.5		552.3		Investment goods		625.2		Investment goods		753.3

		32		Mineral fuels, oils and electricity		Mineral fuels, oils and electricity		339.6		312.3		390.5		282.7		368.3		699.2		Mineral fuels, oils and electricity		688.8		Mineral fuels, oils and electricity		557.0

				EXPORTS

				End-Use

				1995 - 2001

																		(millions of USD)

				Commodity groups				1995		1996		1997		1998		1999		2000				2001				2002

		5				Clothing and footwear		6.3		7.8		9.2		12.8		16.6		16.4		Clothing and footwear		19.9		Clothing and footwear		20.7

						Other consumer goods		21.1		21.9		18.9		18.3		16.9		13.5		Other consumer goods		13.6		Other consumer goods		14.5

		11				Iron and steel		10.3		7.8		10.3		9.4		6.6		8.0		Iron and steel		6.9		Iron and steel		6.5

		12				Other metals		6.5		7.7		8.7		7.2		7.1		10.2		Other metals		8.3		Other metals		7.8

		13				Chemicals		5.7		5.5		6.1		4.6		3.8		4.1		Chemicals		3.9		Chemicals		3.5

						Other raw materials		29.3		27.5		24.0		24.9		24.6		21.9		Other raw materials		21.6		Other raw materials		24.0

		24				Machines and equipment		4.1		4.4		4.1		4.7		5.3		4.5		Machines and equipment		4.6		Machines and equipment		4.9

		29				Other investment goods		9.8		10.7		10.5		11.3		9.9		7.0		Other investment goods		7.6		Other investment goods		8.3

		33				Petroleum products		5.7		6.0		5.6		3.7		7.2		11.1		Petroleum products		8.9		Petroleum products		5.9

		34				Others		1.1		0.7		2.6		3.1		2.0		3.4		Others		4.6		Others		3.9

		35

		36		TOTAL EXPORTS /FOB/				4967.0		4689.2		4809.0		4193.5		4006.4		4824.6				5112.9				5687.8

				Sources: Data are based on customs declarations as of the moment of customs clearing. Data are provided by

				the "Information Services"  Company, processed by the BNB and supplemented with NSI data. Data are co-ordinated with the NSI.

				Final data.

								1995		1996		1997		1998		1999		2000				2001				2002

		1		Consumer goods		Consumer goods		27.4		29.7		28.2		31.1		33.5		29.8		Consumer goods		33.5		Consumer goods		35.2

		10		Raw materials		Raw materials		51.9		48.6		49.0		46.1		42.0		44.2		Raw materials		40.8		Raw materials		41.8

		23		Investment goods		Investment goods		13.9		15.1		14.7		16.0		15.3		11.4		Investment goods		12.2		Investment goods		13.2

		32		Mineral fuels, oils and electricity		Mineral fuels, oils and electricity		6.8		6.7		8.1		6.7		9.2		14.5		Mineral fuels, oils and electricity		13.5		Mineral fuels, oils and electricity		9.8
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Gráfico I.1
Tendencias de determinadas variables macroeconómicas, 1989-02

a               Índices de 1989=100 para todas las variables, con excepción de la formación bruta de capital fijo, para la 
                cual 1990=100.
Fuente:  Base de datos común de la CEPE;  datos de 2001 y 2002 basados en previsiones del Organismo de análisis 
                y previsión económicos (2003).
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Sheet1

				PIB real		Empleo		Consumo		Formación bruta de capital fijo

		1989		100		100		100

		1990		90.9		93.9		100.6		100

		1991		83.3		81.6		92.3		80

		1992		77.2		75		89.4		74.1

		1993		76.1		73.8		86.2		61.2

		1994		77.5		74.3		82.3		61.9

		1995		79.7		75.2		80.7		71.8

		1996		72.2		75.3		74.1		56.6

		1997		68.2		72.3		67.1		44.7

		1998		70.9		72.2		69.8		60.5

		1999		72.5		70.7		75.9		73.1

		2000		76.4		68.3		80.2		84.4

		2001		79.5324		67.4		83.7288		104.0652

		2002		83.3499552				87.1616808		113.7432636
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