	WT/TPR/S/157
Examen de las Políticas Comerciales
Página i


	Israel
WT/TPR/S/157

Página i



	Organización Mundial 

del Comercio 
	RESTRICTED

	
	

	
	WT/TPR/S/157
22 de diciembre de 2005


	
	(05-6080)

	
	

	Órgano de Examen de las Políticas Comerciales 
	


	EXAMEN DE LAS POLÍTICAS COMERCIALES

Informe de la Secretaría

ISRAEL



	El presente informe, preparado para el tercer Examen de las Políticas Comerciales de Israel, ha sido redactado por la Secretaría de la OMC bajo su responsabilidad.  Como exige el Acuerdo por el que se establece el Mecanismo de Examen de las Políticas Comerciales (Anexo 3 del Acuerdo de Marrakech por el que se establece la Organización Mundial del Comercio), la Secretaría ha pedido aclaraciones a Israel sobre sus políticas y prácticas comerciales.

Cualquier pregunta técnica que se plantee en relación con este informe, puede dirigirse al Sr. Arne Klau (tel.:  022 739 5706; fax:  022 739 5765) o al Sr. Jacques Degbelo (tel.:  022 739 5583).
En el documento WT/TPR/G/157 figura la exposición de políticas presentada por Israel.




 ADVANCE \y 690 
Nota:  El presente informe es de distribución reservada y no debe difundirse a la prensa hasta que haya finalizado la primera sesión de la reunión del Órgano de Examen de las Políticas Comerciales sobre Israel.
ÍNDICE


Página
OBSERVACIONES RECAPITULATIVAS
vii
1)
Entorno económico
vii
2)
Marco institucional
vii
3)
Instrumentos de política comercial
viii
4)
Políticas sectoriales
ix
5)
Política comercial e interlocutores comerciales
xi
I.
EL ENTORNO ECONÓMICO
1
1)
Principales características de la economía
1
2)
Resultados económicos recientes
3
3)
Resultados comerciales y en materia de inversiones extranjeras
7
i)
Resultados comerciales
7
ii)
Inversiones extranjeras
8
4)
Perspectivas
10

II.
regímenes de comercio Y DE INVERSIONES
11
1)
Marco institucional
11
2)
Formulación y ejecución de la política comercial
12
3)
Objetivos de la política comercial
12
4)
Principales leyes y reglamentaciones comerciales
13
5)
Régimen de inversiones
14
6)
Acuerdos comerciales
17
i)
Organización Mundial del Comercio
17
ii)
Acuerdos comerciales preferenciales
19
iii)
Otros acuerdos
22
III.
POLÍTICAS y prácticas COMERCIALES, POR MEDIDAS
24
1)
Visión general
24
2)
Medidas que afectan directamente a las importaciones
25
i)
Documentación y procedimientos en aduana
25
ii)
Normas de origen
26
iii)
Aranceles
27
iv)
Otras cargas e impuestos
33
v)
Prohibiciones, regímenes de licencias y permisos de importación
35
vi)
Medidas comerciales correctivas especiales
38
vii)
Normas y otros requisitos técnicos
41
viii)
Otras medidas
45
3)
Medidas que afectan directamente a las exportaciones
45
i)
Registro y documentación
45
ii)
Impuestos, cargas y gravámenes a la exportación
45
iii)
Prohibiciones, restricciones y licencias de exportación
45
iv)
Subvenciones a la exportación y concesiones fiscales y arancelarias para las exportaciones
47
v)
Financiación, seguros y garantías de las exportaciones
48
vi)
Fomento de las exportaciones y asistencia a la comercialización
48
4)
Medidas que afectan a la producción y al comercio
49
i)
Incentivos
49
ii)
Política de competencia y controles de precios
53
iii)
Contratación pública
57
iv)
Empresas comerciales del Estado, empresas de propiedad estatal y privatización
60
v)
Derechos de propiedad intelectual
61
IV.
POLÍTICAS COMERCIALES, POR SECTORES
67
1)
Introducción
67
2)
Agricultura
68
i)
Visión general
68
ii)
Principales subsectores
74
3)
Minería y energía
78
i)
Minería
78
ii)
Energía
78
4)
Manufacturas
79
i)
Principales características
79
ii)
Industrias de tecnología avanzada
83
iii)
Industrias tradicionales
85
5)
Servicios
87
i)
Características principales
87
ii)
Servicios financieros
88
iii)
Transporte
96
iv)
Telecomunicaciones y servicios postales
100
v)
Turismo
102
BIBLIOGRAFÍA
105
CUADROS - APÉNDICES
107

GRÁFICOS

I.
EL ENTORNO ECONÓMICO
I.1
Situación fiscal, 1999-2004 
3
III.
POLÍTICAS Y PRÁCTICAS COMERCIALES, POR MEDIDAS
III.1
Desglose de los aranceles NMF aplicados, 2005 
28
III.2
Progresividad arancelaria con arreglo a la CIIU a nivel de 2 dígitos, 2005 
32
III.3
Productos sujetos a licencias de importación, por secciones de SA, 2005
38
IV.
POLÍTICAS COMERCIALES, POR SECTORES
IV.1
Ayuda interna a la agricultura, 1997-2003 
70
IV.2
Aranceles de productos manufacturados
82
CUADROS

I.
EL ENTORNO ECONÓMICO
I.1
Panorama general de Israel, 1994 y 1999-2004
1
I.2
Algunos indicadores económicos, 1994-2004
4
I.3
Inversiones extranjeras directas, 1998-2004
9
II.
REGÍMENES DE COMERCIO Y DE INVERSIONES
II.1
Principal legislación de Israel relacionada con el comercio, junio de 2005
13
II.2
Tipos impositivos aplicables a diferentes tipos de inversores
16
II.3
Notificaciones de Israel conforme a los Acuerdos de la OMC, noviembre de 2005
18
II.4
Acuerdos comerciales preferenciales de Israel, junio de 2005
19
III.
POLÍTICAS Y PRÁCTICAS COMERCIALES, POR MEDIDAS
III.1
Normas de origen preferenciales, 2005
26
III.2
Reseña del arancel NMF en Israel, 2000-2005
27
III.3
Estructura del arancel NMF de Israel, 2005
29
III.4
Aranceles estacionales en Israel, 2005
30
III.5
Concesiones y exenciones arancelarias, 2005
32
III.6
Gravámenes de salvaguardia, agosto de 2005
34
III.7
Impuestos que gravan los bienes y servicios importados y de producción 
nacional, setiembre 2005
35
III.8
Importaciones prohibidas, noviembre de 2005
36
III.9
Equivalencia de las normas israelíes con las normas internacionales, abril de 2005
41
III.10
Mercancías sujetas a licencias de exportación, 2005
45
III.11
Mercancías cuya exportación está sujeta a autorización, 2005
46
III.12
Principales características de la legislación de competencia de Israel
54
III.13
Decisiones sobre solicitudes relacionadas con fusiones, 1999-2004
55
III.14
Precios regulados en el índice de precios de consumo, 1994 y mayo de 2005
56
III.15
Características principales de las normas israelíes sobre contratación pública
57
III.16
Productos cuya exportación está restringida a las empresas comerciales del Estado, 2005
60
III.17
Situación de Israel con respecto a los acuerdos, convenios y tratados internacionales 
relativos a los derechos de propiedad intelectual
62
III.18
Resumen de la protección de la propiedad intelectual en Israel, abril de 2005
63
III.19
Registro de la propiedad intelectual, 1999-2004
65
IV.
POLÍTICAS COMERCIALES, POR SECTORES
IV.1
Indicadores de la producción agropecuaria, 1999-2004
68
IV.2
Distribución de la producción agropecuaria, por categoría y objetivo, 2004
68
IV.3
Exportaciones agropecuarias, 1990-2004
69
IV.4
Exportaciones reales y compromisos en materia de subvenciones a la exportación, 
1998-2004
71
IV.5
Principal producción agrícola, 2000-2004
74
IV.6
Principal producción ganadera, 2000-2003
76
IV.7
Producción manufacturera por ramas de producción (con exclusión de los 
diamantes), 1999-2004
80
IV.8
Exportaciones de manufacturas, por rama de producción (con exclusión de los 
diamantes), 1990-2004
81
IV.9
Evolución de las industrias de equipo eléctrico y electrónico, 1998-2004
84
IV.10
Tipos arancelarios seleccionados para las industrias de productos alimenticios, bebidas 
y tabaco, 1999 y 2005
86
IV.11
Servicios y subsectores principales,  2000 y 2002-2004
87
IV.12
Visión general del mercado israelí de capitales, agosto de 2005
94
IV.13
Visión general del subsector del turismo, 1995-2004
103
APÉNDICE - cuadros
I.
EL ENTORNO ECONÓMICO
AI.1
Balanza de pagos, 1995-2004
109
AI.2
Exportaciones por grupos de productos, 1999-2004
110
AI.3
Importaciones por grupos de productos, 1999-2004
111
AI.4
Exportaciones por destinos, 1999-2004
112

AI.5
Importaciones por origen, 1999-2004
113

III.
POLÍTICAS Y PRÁCTICAS COMERCIALES, POR MEDIDAS
AIII.1
Promedio de los aranceles NMF aplicados, por capítulo del SA, 2005
114
AIII.2
Productos a los que se aplican tipos arancelarios NMF superiores a los tipos consolidados
118

AIII.3
Productos cuyo tipo NMF puede ser superior al tipo final consolidado
121

AIII.4
Mercancías sujetas al régimen de licencias de importación, junio de 2005
123
AIII.5
Contingentes arancelarios aplicables a los productos agropecuarios en el marco 
de los acuerdos comerciales preferenciales
125

AIII.6
Empresas propiedad del Estado, noviembre de 2005
133

IV.
POLÍTICAS COMERCIALES, POR SECTORES
AIV.1
Contingentes arancelarios sobre las importaciones, noviembre de 2005
135

AIV.2
Algunos indicadores del sector industrial de Israel, 1998 y 2004
138

AIV.3
Aranceles NMF aplicados, por categoría de la CIIU Rev.2, 2005
139

AIV.4
Balanza de servicios, 1995-2004
143

AIV.5
Resumen de los compromisos específicos de Israel en materia de servicios
144
OBSERVACIONES RECAPITULATIVAS

1) Entorno económico

1. El Plan Reactivación Económica de 2003 ha contribuido a la reactivación de la economía de Israel después de su desaceleración reciente;  el PIB real aumentó en un 4,6 por ciento en 2004 y en un 4,8 por ciento (en cifras anuales) durante los nueve primeros meses de 2005.  Israel ha logrado mantener la inflación en una tendencia descendente (a niveles bajos desde mediados de los años noventa después de más de 20 años de inflación elevada).  Su cuenta corriente externa ha mejorado y su deuda externa se mantiene a niveles manejables.  Tras la eliminación de todos los controles cambiarios, el régimen de Israel se reclasificó como "de flotación independiente" en enero de 2004;  anteriormente estaba en la categoría de "tipos de cambio dentro de bandas móviles".

2. Se están llevando a cabo reformas estructurales ambiciosas encaminadas a reducir la considerable intervención estatal y a aumentar la competencia en algunas ramas de producción.  Si la situación de seguridad y el medio internacional  siguen  mejorando, se prevé que las reformas en marcha sienten las bases para un desempeño económico positivo sostenido en los próximos años.  Sin embargo, el desempleo sigue siendo relativamente alto, de alrededor de 9 por ciento, y también es elevado el déficit fiscal (después de tener en cuenta las donaciones del exterior), que asciende a entre 3,8 y 5,6 por ciento del PIB, debido principalmente al gasto público en seguridad y bienestar social.  

3. El crecimiento económico de Israel es propulsado principalmente por las exportaciones y se basa en gran medida en la innovación.  Israel ocupa el primer lugar en el mundo en términos del coeficiente entre inversión en investigación y desarrollo y PIB, el segundo lugar en calidad de la educación y el tercero en espíritu empresarial.  En consecuencia (y también como resultado de la competencia creciente de las  importaciones de productos tradicionales con gran densidad de mano de obra), sus modalidades de producción han pasado a concentrarse en los bienes y servicios de tecnología avanzada con gran densidad de mano de obra especializada,  han disminuido en general las manufacturas y ha habido una tendencia descendente en la producción agrícola ya limitada.  La minería sigue siendo marginal.

4. Israel depende mucho del comercio internacional (casi el 90 por ciento de su PIB).  Sus exportaciones consisten principalmente en productos manufacturados, en particular de tecnología avanzada.  Sus importaciones están también dominadas por las manufacturas (80 por ciento de las importaciones de mercancías), principalmente maquinaria y equipo de transporte y otras semimanufacturas.  Las importaciones de combustible han aumentado constantemente debido a la evolución al alza del precio mundial del petróleo.  La situación geopolítica en el Oriente Medio ha obstaculizado seriamente el comercio entre Israel y sus vecinos.  Como resultado, los principales interlocutores comerciales de Israel siguen siendo la Unión Europea y los Estados Unidos.  Sin embargo, Asia se ha convertido también en una fuente importante de importaciones de Israel.

2) Marco institucional
5. El marco institucional global para la formulación y la aplicación de las políticas comerciales ha permanecido básicamente sin cambios desde el último Examen en 1999.  El Ministerio de Industria, Comercio y Trabajo (MOITAL), por intermedio de la Administración de Comercio Exterior, tiene a su cargo estas cuestiones.  También pueden participar en ellas otros departamentos y comités interministeriales, dependiendo del asunto de que se trate.  Se llevan a cabo consultas con el sector privado a través de varias asociaciones y foros.

6. Israel es parte contratante del GATT desde 1962 y  Miembro de la OMC desde 1995 y participa activamente en el sistema multilateral de comercio.  Es signatario del Acuerdo Plurilateral sobre Contratación Pública y el Acuerdo de 1997 sobre Tecnología de la Información.  Otorga actualmente el trato NMF a todos los Miembros de la OMC.  En las negociaciones  comerciales multilaterales en curso, Israel apoya planes ambiciosos de reducción de los aranceles aplicables a los productos no agrícolas y de mayor liberalización multilateral del sector de servicios.  En la agricultura, apoya el parecer de que las preocupaciones no comerciales deben formar parte integrante de todo futuro acuerdo multilateral.  Israel no ha participado como demandado ni como reclamante en ninguna diferencia ante la OMC.  Sin embargo, se ha reservado derechos en calidad de tercero en tres asuntos desde su último Examen.

7. Israel ha seguido ampliando la cobertura de sus acuerdos bilaterales de libre comercio mediante la firma de protocolos de los acuerdos existentes y la conclusión de nuevos acuerdos.  En los protocolos se prevén mejoras graduales del acceso al mercado de los productos agrícolas.  Como resultado, la mayor parte del comercio de Israel se realiza actualmente al amparo de varios acuerdos preferenciales, con Bulgaria, México y Rumania (nuevos acuerdos), y con el Canadá, la Asociación Europea de Libre Comercio (AELC), la UE, Jordania, Turquía y los Estados Unidos.  Además, con miras a fortalecer la cooperación económica regional, Israel ha formalizado acuerdos con Egipto y Jordania en el marco de su acuerdo con los Estados Unidos.  El Protocolo de 1994 sobre Relaciones Económicas con la Organización de Liberación de Palestina ha continuado sin cambios.

8. Israel tiene un régimen de inversiones fundamentalmente liberal, en que la mayoría de las actividades están abiertas a la inversión privada extranjera y nacional.  La principal excepción son algunos servicios postales y telegráficos.  Hay limitaciones a la propiedad extranjera en los servicios internacionales de telefonía fija y el turismo.  Israel alienta la inversión nacional y extranjera mediante el ofrecimiento de una amplia gama de incentivos y beneficios, entre ellos donaciones, incentivos fiscales (reducción del impuesto sobre las ganancias), apoyo de las actividades de investigación y desarrollo, financiación de los salarios y ayuda para la capacitación.  El Gobierno otorga incentivos especiales a las empresas de propiedad extranjera, y discrimina así en contra de las empresas israelíes.

3) Instrumentos de política comercial
9. Israel ha consolidado aproximadamente el 76 por ciento de sus líneas arancelarias, incluidas todas las líneas de productos agropecuarios (definición de la OMC) y alrededor del 73 por ciento de los rubros no agrícolas.  Los tipos de los aranceles consolidados van de 0 a 560 por ciento para los productos agrícolas y 
de 0 a 170 por ciento para los productos no agrícolas.

10. En 2005, el arancel NMF medio aplicado era de 8,9 por ciento, en comparación con 10,8 por ciento en 2000.  Los tipos arancelarios NMF aplicables a los productos no agrícolas (definición de la OMC) son generalmente inferiores (de 5,1 por ciento en promedio), y los tipos más altos (de hasta 34,4 por ciento) se aplican al pescado y los productos de la pesca y a los textiles y las prendas de vestir.  Los tipos arancelarios NMF aplicados a los productos agrícolas siguen siendo altos, con un promedio 
de 32,9 por ciento, y varían considerablemente entre grupos de productos.  En octubre de 2005, los aranceles aplicados a 88 líneas al nivel de 8 dígitos del SA eran superiores a los aranceles consolidados.  Otra dificultad consiste en que algunos de los aranceles NMF aplicados no son ad valorem.

11. Las mercancías importadas a través de puertos marítimos están sujetas a un derecho de muelle de 1,02 por ciento.  Algunos productos, principalmente los aceites comestibles, están sujetos a un recargo arancelario, pese a que Israel ha consolidado todos los demás derechos y cargas a un nivel nulo.  Los impuestos internos indirectos consisten en un 16,5 por ciento de IVA,
 entre 5 y 20 por ciento de impuesto sobre las compras aplicable a varios "productos suntuarios" y varios impuestos especiales;  estos últimos se aplican por igual a los productos importados y nacionales.  Desde 1999, Israel ha iniciado siete procedimientos antidumping e impuesto medidas antidumping definitivas en cuatro casos.  En junio de 2005, Israel enmendó su legislación sobre medidas especiales para ponerla en conformidad con el Acuerdo Antidumping y el Acuerdo sobre Subvenciones y Medidas Compensatorias de la OMC.  No se han impuesto medidas compensatorias ni medidas de salvaguardia especial desde el último Examen de Israel.

12. En julio de 2003, Israel levantó su prohibición general de las importaciones procedentes de Miembros de la OMC con los que no mantiene relaciones diplomáticas o que prohíben las importaciones procedentes de Israel.  Las autoridades esperan que estos países aprecien esta medida unilateral y actúen de la misma manera con respecto a Israel.  Sin embargo, sigue estando prohibido el comercio (la importación y la exportación) con el Irán, el Líbano y Siria.  Sigue vigente un mecanismo de licencias para las importaciones procedentes de ocho países no miembros de la OMC.  Se requieren también licencias de importación por razones de seguridad y para la gestión de los contingentes arancelarios.

13. Israel mantiene contingentes arancelarios NMF respecto de doce grupos de productos agrícolas, aunque la mayoría de los contingentes son superfluos, dado que los aranceles NMF aplicados respecto de la mayoría de los productos son más bajos que los aranceles dentro del contingente.  Además, la mayor parte de los acuerdos de comercio preferencial incluyen disposiciones sobre contingentes arancelarios para los productos agrícolas.  Los reglamentos técnicos de Israel se basan cada vez más en normas internacionalmente aceptadas.  Desde su último Examen, realizado en 1999, Israel ha eliminado o convertido en voluntarios más de 200 reglamentos técnicos, considerados obstáculos no arancelarios, aplicables en su mayor parte a productos alimentarios.

14. Hay una amplia gama de productos sujetos a control de las exportaciones y a la obtención de licencias de exportación, principalmente con fines de control sanitario y de calidad.  Israel sigue concediendo subvenciones a la exportación, principalmente para las flores cortadas y los agrios;  existe un sistema de seguros estatales para la exportación.  Israel destina también una ayuda estatal  importante a la promoción de la investigación y el desarrollo, las pequeñas y medianas empresas (PYME) y el desarrollo regional.  La ayuda estatal ha pasado gradualmente de orientarse hacia el desarrollo regional y la investigación y el desarrollo a concentrarse en las PYME.

15. Las reglamentaciones sobre contratación pública dan preferencia a los proveedores nacionales, salvo para las compras abarcadas por el Acuerdo sobre Contratación Pública de la OMC.  Las normas sobre competencia disponen que todos los acuerdos restrictivos deben ser registrados y aprobados.  Hay un plan de privatización ambicioso encaminado a reducir la propiedad del Estado, que sigue siendo considerable en la economía.  Israel ha enmendado su legislación sobre derechos de propiedad intelectual y ha reforzado las medidas de ejecución.

4) Políticas sectoriales
16. Ha aumentado la importancia del sector de servicios, que aporta actualmente casi el 77 por ciento del PIN en 2004, en comparación con el 72 por ciento en 1998, y al que corresponde el 76 por ciento del empleo, en comparación con el 74 por ciento.  Esto se debe principalmente a una serie de reformas que llevaron a que el Gobierno dejara de participar en determinadas actividades.  En particular, se ha privatizado la compañía aérea nacional (El Al) y se están liberalizando los servicios de telecomunicaciones, con una reducción gradual de la participación del Estado y de la posición dominante del operador de propiedad estatal Bezeq.  Sin embargo, los servicios financieros siguen dominados por unas pocas empresas.  Los compromisos específicos de Israel con arreglo al AGCS cubren 49 actividades;  Israel es signatario del Cuarto Protocolo (sobre servicios de telecomunicaciones) y del Quinto Protocolo (sobre servicios financieros) del AGCS.  En virtud del artículo II del AGCS, Israel ha establecido exenciones NMF en materia de coproducción y distribución de películas, cintas de vídeo y programas de televisión, y de banca.

17. La evolución asimétrica de las industrias de tecnología avanzada y las industrias tradicionales ha llevado a la contracción del sector manufacturero, al que correspondían alrededor del 14 por ciento del PIN y el 16 por ciento del empleo en 2004, en comparación con el 18 por ciento en ambos casos en 2000.  Esto puede atribuirse a un crecimiento orientado a la exportación de las industrias de tecnología avanzada, insuficiente para compensar el marcado declive de las industrias tradicionales, debido en gran parte a la competencia cada vez mayor de países con mano de obra abundante y barata.  Como resultado de esto, el sector manufacturero ha pasado a orientarse hacia la producción de bienes de uso intensivo de tecnología avanzada y mano de obra cualificada, que son dos de los elementos más fuertes de la economía israelí.

18. La mayoría de las importaciones de manufacturas (CIIU, Revisión 2) entran a Israel al amparo de acuerdos de comercio preferencial (en su mayor parte en régimen de franquicia arancelaria).  Sin embargo, el tipo arancelario NMF medio aplicado de 7,3 por ciento sobre estas importaciones oculta los aranceles relativamente altos (de hasta 340 por ciento) que se aplican, entre otras cosas, a los alimentos, las bebidas, las prendas de vestir, el calzado y los plásticos.  La protección arancelaria es generalmente más alta para las industrias tradicionales que para las de tecnología avanzada.  Un gran número de productos manufacturados están también sujetos a reglamentos técnicos estrictos.  El sector manufacturero es el principal beneficiario de la ayuda estatal (una amplia gama de incentivos a la inversión), especialmente las empresas de tecnología avanzada, las pequeñas y medianas empresas y las actividades de investigación y desarrollo.

19. Pese a graves dificultades, como el acceso restringido al agua y la predominancia de zonas desérticas, Israel mantiene un cierto nivel de producción agrícola (alrededor del 2 por ciento del PIN), aunque a un costo relativamente elevado, a pesar de la agrotecnología avanzada y de alto rendimiento utilizada.  En consecuencia, el sector se beneficia en general de ayuda a través de varias intervenciones estatales, entre ellas las subvenciones y la protección arancelaria, principalmente a favor de productos básicos como los productos lácteos, las frutas y las hortalizas.  El arancel medio NMF aplicado en la agricultura es de 41 por ciento, y hay aranceles elevados, de hasta 560 por ciento, para algunos productos.  Sin embargo, la ayuda interna a la agricultura, calculada con arreglo a la Medida Global de la Ayuda (MGA), así como las subvenciones a la exportación otorgadas de hecho por el Gobierno, ha permanecido por debajo del nivel de los  compromisos de Israel en el marco de la OMC.

20. La minería sigue siendo una actividad marginal y la protección arancelaria del sector es baja;  el tipo medio NMF aplicado es del 0,2 por ciento en 2005.  Las fuentes de energía en Israel son principalmente los combustibles fósiles (especialmente el petróleo crudo), el gas natural producido a partir de depósitos cerca de la costa y la energía solar.  La producción nacional de crudo es insignificante y la mayor parte de los recursos necesarios para satisfacer las necesidades de energía de Israel son importados.  El subsector de la energía sigue siendo de propiedad estatal y está muy reglamentado, pero se están tomando medidas para liberalizarlo gradualmente.

5) Política comercial e interlocutores comerciales
21. Israel tiene un largo historial de dedicación al sistema multilateral de comercio, pero participa también activamente en varios acuerdos bilaterales de libre comercio.  Esta doble estrategia es reflejo de su gran dependencia del comercio, con ventajas comparativas en algunas esferas.  Su aplicación ha dado por resultado un mercado israelí abierto para los productos no agrícolas (en condiciones preferenciales y, en menor medida, NMF), y en cierta medida protegido para los productos agrícolas.

22. La continuación de las reformas estructurales y comerciales, incluido el aumento de la privatización, las reducciones de los aranceles (en particular para los productos agrícolas) y la reducción de la diferencia entre los tipos arancelarios 
consolidados y aplicados, contribuiría a mejorar la asignación de recursos en la economía israelí y a aumentar la previsibilidad y la transparencia del régimen comercial.  Esas reformas, junto con el paso a la aplicación de aranceles ad valorem para los productos agrícolas, estabilizarían el nivel de protección en este sector y asegurarían un mejor cumplimiento por Israel de los compromisos asumidos.
23. Si continúan las condiciones globales favorables, se espera que la economía de Israel logre buenos resultados a mediano plazo.  Las reformas, a través de su impacto en la asignación de los recursos, deberían mejorar el desempeño económico de Israel y contribuir a reducir el desempleo.  Los interlocutores comerciales podrían ayudar a este respecto asegurando la plena apertura de sus mercados a los bienes y servicios producidos en Israel.
